Legismap Roncarati
Vale Saude Sempre aposta na venda direta ao consumidor para acelerar crescimento

A Vale Saude Sempre, pioneira no mercado de cartao pré-pago para acesso a saude,
completa 10 anos com mais de meio milhao de clientes e nova plataforma de negocios

A Vale Saude Sempre estruturou uma nova plataforma de negécios para acelerar ainda mais o seu
crescimento: a companhia, que estd completando 10 anos e é pioneira na emissdo de cartdo pré-
pago para salde, decidiu, agora, dar um salto em seus negécios com a venda direta ao consumidor
final através do marketing digital, cuja estratégia serd compartilhada também com os parceiros
comerciais.

A estratégia tem como alvo o crescimento do niimero de beneficiados, que atualmente ja é mais de
500 mil, e a expansao da rede credenciada que hoje j4 tem mais de 12 mil opcoes de atendimentos
em clinicas, laboratérios e hospitais em todos os estados brasileiros.

A companhia estd investindo na expansao tanto da rede credenciada quanto na aquisicao de novos
clientes, aumentando sua presenca geografica, sempre com base em investimentos em tecnologia,
que permitem utilizar uma rede de atendimento completa, usufruindo de uma experiéncia Unica
por meio de estabelecimentos qualificados e com atendimento agil.

Todas essas transformacdes da Vale Saude Sempre incluem um novo plano de marketing, novo
Branding, novo arco de valor e manifesto da marca, abrindo novas linguagens de comunicagcao com
o credenciado, cliente e mercado, liderados por meio de sua area de marketing.

“E 0 momento certo para se expandir”, afirma Eduardo Brigag&o, fundador e CEO da Vale Saude
Sempre. “Temos uma companhia sélida, que sempre alcancou resultados positivos e adotou altos
niveis de transparéncia e governanca, com a meta de oferecer acesso a salde com qualidade por
um preco acessivel. Além disso, o salto sera dado em linha com os movimentos recentes da
economia brasileira: o nUmero de desempregados e empresas individuais disparou e, ao mesmo
tempo, os planos de salde pesam cada vez mais no custo das empresas. Temos as alternativas de
que consumidores e companhias tanto precisam agora.”

Levando em conta esse quadro, a oferta, que era feita exclusivamente por seus parceiros -
estratégia que se manterd no novo momento da companhia - serd somada a venda direta a
pessoas fisicas.

Leia aqui na integra

Fonte: Saude Business, em 25.05.2021.
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