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Novos produtos e ampliação do acesso aos planos de saúde

Há um tempo temos falado da necessidade do desenvolvimento de novos produtos de saúde, como
na linha de planos com franquia e coparticipação, para aumentar ainda mais o acesso por cada vez
mais brasileiros. Mais do que isso, é importante empoderar o beneficiário e trazê-lo para mais perto
do processo decisório, o que ajuda, inclusive a evitar desperdícios no setor – que não são poucos,
como também já falamos aqui. 

Como falamos em alguns momentos, o nosso livro “Saúde Suplementar: 20 anos de transformações
e desafios em um setor de evolução contínua” traz 14 artigos de diversos autores e apresenta um
panorama das duas décadas de implantação do sistema no Brasil. Além de uma revisão dos
avanços ao longo da história da saúde suplementar no país, a publicação apresenta novidades,
dados técnicos e análises profundas, atualizadas e relevantes para contribuir com o seu
desenvolvimento.

E um dos artigos, elaborado justamente pela nossa equipe de pesquisadores, aborda a importante
questão de novos produtos no setor de saúde suplementar. O capítulo “Novos Produtos e
Ampliação do Acesso aos Planos de Saúde”, de autoria de Amanda Reis, Bruno Minami e Natalia
Lara traz um panorama do setor no Brasil, apresenta experiências internacionais com produtos e
coberturas diferenciados para apontar soluções para o mercado nacional. 

Como bem lembra o artigo, o desejo do brasileiro em contar com planos de saúde e a necessidade
de garantir mais acesso trazem à reflexão a importância de se formatar novas coberturas. “Será
que não é o momento de pensarmos em aperfeiçoamento do setor com a criação de planos de
saúde mais acessíveis, como com coberturas segmentadas?”, refletem.

Para os autores, “a definição do rol de cobertura mínimo em cada segmento como é feito
atualmente abarca uma amplitude de procedimentos e tecnologias de saúde que muitas vezes se
sobrepõem e não se justificam com base na medicina baseada em evidências e acaba por se
refletir na precificação do produto, tornando-o menos acessível”.

Lembram também que a existência de diferentes tipos de produtos de planos de saúde que
ampliam as escolhas para o consumidor no mercado, não exclui os direitos que tem o cidadão
perante o Estado de garantia à saúde.

Com isso, apresentam diferentes abordagens sobre novos produtos em países como EUA, Austrália,
Itália e Portugal, que podem auxiliar o mercado brasileiro na formatação de novas coberturas. 

“Quando o sistema privado se torna tão importante, é necessário que haja uma estrutura
regulatória, mas também é necessário que essa estrutura permita ao sistema privado se
desenvolver e crescer com as novas demandas e condições econômicas da população”, aponta a
publicação.

Leia agora o artigo na íntegra em “Saúde Suplementar: 20 Anos de Transformações e Desafios em
um Setor de Evolução Contínua”.  

Gerar conhecimento e referencial técnico para auxiliar na tomada de decisão pelos diferentes
atores da volumosa cadeia de saúde suplementar faz parte da nossa premissa de busca pela
máxima eficiência do setor. Esperamos conseguir perceber as mudanças em prol da perenidade do
sistema de saúde. Para entender melhor sobre a importância de novos produtos para o setor,
confira as publicações abaixo ou acesse nossa área temática.

Abertura do seminário internacional - apresentação de Luiz Augusto Carneiro,
superintendente executivo do IESS
Como as empresas que contratam planos de saúde enfrentam os custos crescentes –
apresentação de Cesar Lopes, líder de Saúde e Benefícios em Grupo da Willis Towers
Watson
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https://www.iess.org.br/?p=blog&id=745
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id_tipo=24
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id_tipo=24
https://www.iess.org.br/cms/%C3%A1rea%20tem%C3%A1tica.
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=794&id_tipo=5
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=794&id_tipo=5
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=790&id_tipo=5
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=790&id_tipo=5
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=790&id_tipo=5
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Planos com conta de poupança de saúde e franquias anuais para financiar a assistência
médica – apresentação de Ronaldo Ramos, vice-presidente Global Health Actuary da Swiss
Re
Perspectiva - apresentação de Denise Horato, diretora de RH da Roche Farma Brasil
Planos de saúde com conta de poupança e franquias anuais na roche – apresentação de Bev
Beaudreault, Senior Director of Benefits of US Roche and Genentech
Contas de poupança para gastos com saúde e planos de franquia anual: um novo modelo de
plano de saúde – estudo do IESS
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