Legismap Roncarati
ePHARMA discute medicamentos na saude suplementar

Health Tech apresentou o plano de medicamentos pré-pago como oportunidade de
parceria com a industria farmacéutica

Ana Luzia, média especialista em atencado priméria; Elisiane Aresi Batista, gerente executiva de
relacionamento da AllCare; Vinicius Vieira, coordenador médico da Vitta e Carlos Alberto Papini
JUnior, especialista em gestdo de salde

O Brasil é um dos Unicos paises do mundo em que a populacdo tem que arcar integralmente com

os custos dos remédios prescritos pelo médico. Mas a realidade vem mudando aos poucos com a

incorporacao da cobertura de medicamentos por parte de alguns planos de salde. Este foi o tema
do ePharma Summit 2020, realizado no dia 6 de marco na capital paulista.

O objetivo do evento foi apresentar o ePharma Plenus, plano de medicamentos pré-pago, e as
oportunidades de parceria com a indUstria farmacéutica, que estd bastante atenta a esse
movimento. “Ela é uma parte interessada no processo, uma vez que, ao abrir a possibilidade de um
novo pagador envolvido no negécio, hd uma revolucdao em todo o mercado”, ressalta Luiz Monteiro,
presidente da ePharma, empresa pioneira e gestdo de planos de beneficios de medicamentos
(PBM).

Segundo o executivo, trata-se de um gap que precisa ser urgentemente trabalhado no sistema
atual. Apesar dos programas governamentais, como o Farmacia Popular, a populacao brasileira
sofre em ter que bancar esse custo. “Isso gera uma série de implicacdes, como o aumento da

sinistralidade por conta da ndo adesdo a medicacao até o agravo de doencas cronicas”, afirma.

Para Monteiro, ao resolver os empecilhos gerados pelo custeio, a empresa passa a ter liberdade
para olhar para outras acbdes de gestdao, como a adesao ao tratamento. “Um paciente hipertenso
que fica uma semana sem tomar o medicamento pode apresentar uma complicacado de salde apds
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oito dias. Para evitar isso, agora podemos enviar o medicamento em sua residéncia trés dias antes
de acabar a dosagem prescrita”, exemplifica.

Novos modelos de assisténcia a saude

O CEO da Associacao Brasileira de Redes de Farmacias e Drogarias (Abrafarma), Sergio
Mena Barreto, falou sobre o papel estratégico do varejo farmacéutico na ampliacdo do acesso a
medicamentos. “A farmacia deixou de ser um mero vendedor de produtos para se transformar em
um resolvedor de problemas”, afirma. Segundo o executivo, essa revolucdo da sallde comeca pelo
bom uso de dados para personalizar a oferta e garantir a adesao ao tratamento. Além disso, a
oferta de servicos farmacéuticos e a curadoria com levantamento de indicadores para melhorar a
jornada contribui para aumentar a consciéncia do cliente em relacao a adesao.

Também participaram do ePharma Summit gestoras e operadoras de saude que utilizam a
assisténcia farmacéutica como diferencial estratégico. Além da All Care e Vitta, esteve presente a
Capesesp, um plano de autogestao que oferece coparticipacao para aquisicao do Aclasta,
medicamento injetavel da Novartis utilizado no tratamento de osteoporose. “Sé conseguimos evitar
o alto nimero de internagdes potencialmente evitdveis atuando na adesao ao tratamento com uso
correto e continuo da medicacao prescrita pelo médico”, ressalta Jodo Paulo Reis, presidente da
Capesesp.

Fonte: Scritta, em 10.03.2020
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https://www.abrafarma.com.br/
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