Legismap Roncarati
Ressignificando a previdéncia por meio da tecnologia

O meteoro da reforma estd muito préximo e, quando chegar, ird extinguir o modelo de previdéncia
social que conhecemos hoje no Brasil. Discussdes fervorosas e polarizadas sao travadas a partir
deste tema. Muitos sdo a favor a reforma em discussao no Congresso Nacional, outros contra e
alguns concordam parcialmente com os projetos apresentados. Existe apenas um Unico aspecto
nesse debate que nao divide opinides: as oportunidades que serao (na verdade, j& estdo sendo)
criadas, provenientes da reforma, sao inUmeras.

No 402 Congresso de Previdéncia Complementar Fechada (CPCF), que aconteceu na semana
passada, essa afirmacao foi consenso entre o corpo de palestrantes, formado por especialistas,
dirigentes e autoridades do mercado financeiro. O espaco para criar novas solucdes, produtos e
servicos de previdéncia complementar serd enorme.

A comecar pelo volume da demanda, que tem sido cada vez mais exponencial. Segundo o Ultimo
estudo World Population Prospects 2019, da Organizacao das Nacoes Unidas (ONU), o numero de
idosos (60 anos ou mais) no Brasil chegara a 82 milhdes em 2075 -- um aumento de 37,7% quando
comparado com o volume esperado para 2020 (29,8 milhdes). Essa previsao se da porque a
longevidade brasileira aumentou. Hoje, ndo é dificil de se chegar perto de 100 anos de idade. E a
conta é ébvia: quanto mais idosos, maior a quantidade de possiveis prospects. A vantagem sera
das empresas que souberem captar este publico quando ainda forem jovens, para fideliza-los e ja
garantir um plano de longo prazo.

E como atrai-los, eis a questdo? Com tecnologia, claro. E impossivel falarmos de atracdo dos
consumidores dessa geracdo sem ter inovacdo embarcada no processo. Também ndo ha como
deixéa-la de lado na discussdo sobre reforma da previdéncia privada. A tecnologia foi citada nas
palestras do CPCF como parte intrinseca desse periodo de transformacao. Ela possibilitara corte de
custos, o aumento de produtividade e a otimizacao de processos.

Falou-se muito sobre a importancia de as entidades previdenciarias possuirem sites com
simuladores, que esclarecam e empoderem o beneficidrio. Outra tendéncia apontada foi o aumento
da taxa de adesdao a partir da inscricdo digital automatica, que visa garantir ao segurado o direito
ao beneficio, sem a necessidade de ter que comparecer a uma agéncia da Previdéncia Social.
Segundo uma pesquisa recente da Funpresp, Fundacdo de Previdéncia Complementar do Servidor
Plblico Federal do Poder Executivo, causou um crescimento significativo de adquirentes em paises
desenvolvidos do ano passado pra ca: foi de 10% para 67% na Nova Zelandia, 61% para 83% no
Reino Unido, e por fim, 44% para 62% nos Estados Unidos. Nestes paises, esta tecnologia é citada
como um método de adesao mais atraente do que a tributacdo em si. Mas essas solucdes sdo
apenas o0 comeco, ainda muito simplistas perto do que pode ser feito.

A Singia, por exemplo, sabe da preocupacao que as entidades de previdéncia privada tém com
seus participantes, e por isso ja se antecipou com solucdes para operacao de multiplanos e gestor
aplicavel a diversos conceitos de gestao e de regulamentos dessas entidades. Possui ferramentas
de gestao e controle dos portfélios de investimento, além de automacao dos processos
operacionais e atendimento das 4reas previdenciaria. Garante simplicidade e seguranca aos
processos operacionais e gerenciais do negdcio, além de ter uma implantacado rapida e
transparente. Com isso, o consumidor final consegue adquirir produtos de assisténcia modernos,
menos burocraticos, mas com a seguranca necessaria a esse tipo de transacdo. A entidade ganha e
o participante também.

Inteligéncia artificial, machine learning, computacdo quantica, nuvem... H4 muitas tecnologias a
disposicao para auxiliar na transformacao do sistema previdenciario privado. A possibilidade de
renovacao dessas entidades existe e é bem palpdvel. Basta apenas se posicionar ao redor do
meteoro da reforma, e nao ficar embaixo dele, correndo o risco iminente de ser esmagado pelo
peso dos métodos de atendimento passados.

Sobre Thiago Saldanha
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Com cerca de 20 anos de experiéncia no mercado de tecnologia, Thiago Saldanha assumiu o
desenvolvimento das plataformas de software da Singia, com o objetivo de implementar novas
solug¢ées que proporcionem o aumento de produtividade e da qualidade dos produtos. Conduzird
também um processo de transformacdao digital e inovacdo na operacéo.

Sobre a Sinqgia

A Sinqia é lider em transformacdao digital do setor financeiro no Brasil e uma das maiores
provedoras de tecnologia e servi¢cos para o sistema financeiro. Oferece quatro plataformas de
softwares (Singia Bancos, Sinqgia Fundos, Singia Previdéncia e Singia Consdrcios) e duas de servicos
(Singia Outsourcing e Singia Consulting). Desde 2005, executa uma estratégia de consolidacdo que
resultou na lideranca do setor apds 13 aquisicées. E uma das empresas que mais crescem no Brasil
e, em 2017, foi eleita uma das 100 maiores Fintechs do Mundo, de acordo com a IDC. Além disso,
sua exceléncia em governanca levou a companhia ao Novo Mercado da B3, um grupo seleto de
empresas na bolsa.

Fonte: CDI, em 07.11.219
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