Legismap Roncarati
LF Cursos divulga agenda de cursos de seguros D&O e RC Profissional

Entre abril e junho, serao ministrados cursos presenciais em Sao Paulo, Rio de Janeiro,
Curitiba e Porto Alegre para pequenas turmas e com duracao de até 8h

Agora ficou mais facil para os corretores de seguros obterem conhecimentos sobre alguns dos
principais seguros de linhas financeiras. A LF Cursos, comandada pela experiente Thabata Najdek,
estd com inscricdes abertas para cursos intensivos presenciais de seguros D&O e RC Profissional,
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entre abril e junho, em quatro capitais. Em abril, estdo programados cursos em Sao Paulo, em
maio, no Rio de Janeiro e, em junho, em Curitiba e Porto Alegre. No segundo semestre, a previsao é
expandir os cursos para mais trés cidades: Brasilia, Belo Horizonte e Salvador.

A LF formatou os cursos para turmas pequenas, entre dez e 18 alunos, com carga hordria de até 8
horas. “Sao cursos praticos e objetivos que oferecem capacitacao profissional e proporcionam aos
alunos o conhecimento basico necessario para atuar com os seguros de linhas financeiras, seja na
venda para executivos e empresas, seja ha subscricao de riscos ou no atendimento juridico”, diz
Thabata, que é especializada em subscricao de riscos e acumula experiéncia de mais de dez anos
de atuacao no mercado.

Na avaliacao de Thabata, os cursos sao um excelente meio de desenvolvimento profissional para os
corretores de seguros e, ainda, uma oportunidade para ampliar a carteira. “Conhecer os produtos
de D&O e RC Profissional é fundamental para o corretor que ja atende seus clientes com os
tradicionais produtos de automdvel, vida e salde, por exemplo, e deseja oferecer também protecao
para os riscos de gestao e falhas profissionais, quando este for o caso”, diz.

A abordagem pratica das necessidades de cada cliente e exemplos de situagdes reais de cobertura
transmitidos em sala de aula, segundo a especialista, ajudam os corretores a identificarem
oportunidades de negdcios. “O corretor que vende seguro salude, por exemplo, para todos os
advogados de um escritério, poderd aumentar seus rendimentos oferecendo também a cobertura
para o risco de falhas profissionais”, diz.

Para os corretores de seguros, os cursos oferecem, ainda, argumentos de venda. “Em apenas dez
minutos, o corretor conseguira convencer a empresa a contratar o seguro D&O ou o prestador de
servicos a adquirir o seguro RC Profissional”, garante. Outro diferencial é o material oferecido aos
alunos, que inclui apostila com a apresentacao completa e exemplos reais de sinistros, além de
canais para o esclarecimento de duvidas.

Inscricdes e informacdes: https://cursos.linhasfinanceiras.com/cursos-presenciais/

Forma de pagamento: a vista no boleto bancario ou em até 5 vezes sem juros no cartao de crédito.
Contato (whatsapp) (11) 99360.3292.

Fonte: Marcia Alves - Prisma Comunicacdo Integrada, em 12.04.2019.
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