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Seguro avangca como meio de protecao financeira em caso de doenca grave

Por Marcia Alves

Dentre os motivos estiao o custo menor em relacao aos planos de saude, o
envelhecimento populacional, a maior incidéncia de doencas e o crescimento de MEls

A cobertura do seguro de vida para doencas graves esta disponivel nas prateleiras das seguradoras
ha quase 20 anos, mas apenas nos Ultimos anos vem conquistando a preferéncia dos brasileiros.
Uma prova de que a contratacao estd aumentando é o crescimento do volume de prémios dessa
cobertura, que em 2018 atingiu 12% e, em 2017, quase 10%, de acordo com dados da Susep.

Um dos motivos que explicam o avanco da cobertura esta relacionado ao elevado custo dos planos
de salde. De 2014 até meados de 2018, o setor de salde suplementar perdeu 3 milhdes de
beneficidrios e, embora tenha recuperado cerca de 200 mil desde o uUltimo ano, ainda existe,
atualmente, uma grande parcela da populacao que passou a depender unicamente do SUS.

“Para essas pessoas, 0 seguro de doencas graves é uma alternativa de menor custo para apoiar
financeiramente o tratamento de doencas mais complexas, que naturalmente exigiriam um
desembolso mais significativo no orcamento familiar”, diz o presidente da Comissao Fiscal do CVG-
SP, Marcio José Batistuti, que ocupa o cargo de diretor Nacional de Varejo da Mongeral Aegon. Ele
avalia que o dificil cendrio da salde no pais despertou a atencao da populacdo para esse seguro.

A diretora de Vida, Previdéncia e Investimentos da Porto Seguro Fernanda Pasquarelli, que também
integra a Comissao Fiscal do CVG-SP, observa que, recentemente, a populacao se deu conta de que
“existe como se proteger financeiramente para tratar uma doenca grave além do plano de saude”.
Segundo ela, uma pesquisa realizada pelo Instituto llumeo, em 2017, sob encomenda da Porto
Seguro Vida e Previdéncia, revelou que do total de entrevistados, 90% consideravam importante
contratar um seguro de vida com cobertura para doencas graves.

Mas, em vez de substituir o plano de salde, a cobertura para doencas graves se apresenta,
segundo a avaliacao de Marcio J. Batistuti, como uma excelente complementacao. “Caso o
segurado seja diagnosticado com alguma das doencas cobertas pelo plano, ele receberd o valor
contratado de uma Unica vez para auxiliar nos gastos com tratamento ou outras despesas. Isso
ajuda muito a equilibrar as financas, principalmente, em um momento tao delicado”, diz.

Fernanda Pasquarelli chama a atencéo para os altos custos do tratamento. Segundo célculos do
Instituto Nacional do Cancer (Inca), o tratamento de um cancer, por exemplo, pode chegar a R$ 70
mil, dependendo do érgado afetado. “Muitas vezes, sdo necessarios equipamentos médicos,
remédios e até cuidadores, nem sempre cobertos pelos planos de saude”, diz.

Protecao financeira

A contratacdo da cobertura para doencas graves também tem aumentado entre as pessoas
juridicas, mais especificamente entre os microempreendedores individuais (MEI), que, hoje, somam
quase 12 milhdes e correspondem a 53% de todos os empreendimentos no Brasil, segundo
estimativa do Sebrae. Para uma parte desse publico, que deixou de ter plano de salde ao se tornar
MEI, o seguro se apresenta como um meio de protecao financeira.

O envelhecimento da populacdo e a maior incidéncia de doencas graves também sdo razoes para a
opcdo pelo seguro. O Brasil deve registrar neste ano quase 600 mil novos casos novos de cancer de
mama, de acordo com o Inca, que também estima o risco 56,33 casos a cada 100 mil mulheres.
Para Fernanda Pasquarelli, 0 aumento da expectativa de vida tem estimulado os brasileiros a
pensarem em um futuro com mais qualidade de vida na fase da velhice, quando os gastos sao
maiores.

Uma pesquisa realizada pela Federacao Nacional de Previdéncia Privada e Vida (FenaPrevi), em
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2018, apontou que remédios e salide sdos os itens que mais preocupam 89% dos 1,5 mil
entrevistados em todo o pais em relacao ao futuro. “Por isso, as pessoas tém buscado o seguro de
vida como protecdo e investimento de longo prazo”, diz o diretor técnico de Vida e Previdéncia da
SulAmérica Fabiano Lima, membro da Comissao Fiscal do CVG-SP.

Na visdo de Aline Cipolla, gerente de Produtos Vida e Dental na MetLife, o mercado segurador esta
atento a essa nova demanda da sociedade. “Existe um movimento entre as seguradoras de nao
trabalharem apenas com produtos e ofertas que abordem somente morte ou invalidez, mas
também coberturas e assisténcias para que o préprio segurado possa se beneficiar ou utilizar em
vida”, diz.

Os produtos

De acordo com Fabiano Lima, na SulAmérica, a cobertura para doencas graves se encontra nos
seguros de Vida Individual e de Vida Mulher, que podem ser contratados por pessoas com 18 até 65
anos de idade. Os produtos cobrem doencas corondrias, transplantes, AVC e tumores malignos.
Outro produto nessa linha é o DIT (Diaria por Incapacidade Tempordria), cuja cobertura garante aos
segurados, trabalhadores autbnomos ou em regime de CLT, o pagamento de didrias contratadas
pelo periodo que ndo puderem trabalhar em razéo de doencga ou acidente pessoal coberto.

Fernanda Pasquarelli explica que na Porto Seguro a cobertura oferecida no seguro de vida
individual abrange seis tipos de doencas graves: infarto agudo do miocardio, AVC, insuficiéncia
renal terminal, cirurgia de artéria coronariana, transplante de érgdos e cancer. Além destas, a
cobertura “Doencas Graves Mais” inclui também cirurgia de valvulas cardiacas, cirurgia da aorta,
esclerose multipla e Alzheimer, totalizando dez doencas. A idade para contratacao é de 18 até 70
anos e o teto da cobertura é de R$ 400 mil, limitado a 100% da cobertura por morte.

Ja a Mongeral Aegon, segundo Marcio J. Batistuti, possui um dos produtos mais completos, cobrindo
Alzheimer, AVC, cancer, infarto agudo do miocardio, insuficiéncia renal cronica, perda de audicao,
perda de fala, perda de visao, paralisia de membros, cirurgia de Bypass e diversos transplantes de
6rgdos. Pessoas de 16 a 65 anos podem contratar o seguro e a caréncia é de 60 dias. Ele explica
que a contratacao da cobertura nao estd vinculada a compra de um seguro de morte ou invalidez.
“E possivel contratar apenas o seguro de doencas graves até o valor de R$ 500 mil de capital
segurado”, diz.

Na MetLife, uma linha de produtos oferece cobertura para doencas graves. De acordo com
informacdes do site da seguradora, o seguro MetLife Complementar Cirurgia oferece apoio
financeiro e assisténcia para a realizacao de procedimentos cirlrgicos de emergéncia. Além do
MetLife Complementar Neurologia, para os casos de diagnéstico de derrame, Parkinson etc., o
MetLife Complementar Diagndstico serve para o caso de diagnostico de cancer. Ja o Protecao
Mulher oferece cobertura no caso de diagnéstico de cancer de mama, ovario ou colo de Utero. O
produto também é oferecido na versao Plus para mulheres e homens.

Fonte: CVG-SP, em 11.03.2019.
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