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Setor percebe necessidade de novos produtos

Finalmente, o setor de salde suplementar comeca a tomar medidas e apresentar alternativas que
jad apontamos h& algum tempo. Como ja aconteceu muitas vezes ao longo de nossos 11 anos de
trabalho em prol do aperfeicoamento do setor, ficamos bastante contentes em ver as sementes de
assuntos importantes que plantamos e regamos por um tempo considerdvel comecarem a ganhar
visibilidade.

Noticiada hoje pelo jornal O Estado de S.Paulo, a reportagem intitulada “Plano de saude podera ter
uma franquia com 0 mesmo valor da mensalidade” destaca a regulamentacao que a Agéncia
Nacional de Saude Suplementar (ANS) esta avaliando para o ingresso de novas modalidades no
mercado. A medida em andlise podera ser uma importante aliada para a garantia da
sustentabilidade do segmento, ameacada pelo atual modelo de gerenciamento dos custos e
produtos do setor de salide suplementar.

A norma prevista para publicacao até junho traz melhor regulamentacdo de novos produtos para o
setor, como a adocao de franquia e coparticipacao (modelo em que o cliente arca com uma parcela
dos custos do procedimento médico realizado por meio do plano de saude). Presumidas desde
1998, as duas modalidades ainda carecem de regras especificas para maior utilizacdo. Visando
fomentar esse debate e apresentar casos de sucesso com esse modelo, produzimos um especial
com cinco posts aqui no Blog, nos dias 22/8, 23/8, 24/8, 25/8 e 26/8 de 2016.

As vantagens desse tipo de plano foram amplamente debatidas durante o Seminario internacional
"Novos produtos para saude suplementar", também apresentado aqui no Blog. Vale rever a
palestra do vice-presidente Global Health Actuary da Swiss Re, Ronaldo Ramos, sobre a experiéncia
internacional nesse sentido.

O estudo “Efeito da coparticipacao no nimero de consultas médicas eletivas em modelos
dinamicos de contagem”, vencedor do 29 lugar na categoria Economia do VI Prémio IESS de
Producao Cientifica em Saude Suplementar (e também j& apresentado aqui é outra referéncia
importante.

Como apontado na matéria do jornal O Estado de S. Paulo, paises que adotam outros produtos na
saude suplementar apresentaram reducdo de até 30% na mensalidade do plano com a “divisao de
custos” com o cliente. Logo, parece légico que o setor precisa repensar a regulacao para estimular
a adocao de novos produtos, saida para conter a escalada dos custos e ampliar o acesso dos
brasileiros a salde suplementar.

Gerar conhecimento e referencial técnico para auxiliar na tomada de decisao pelos diferentes
atores da volumosa cadeia de salde suplementar faz parte da nossa premissa de busca pela
maxima eficiéncia do setor. Ficamos orgulhosos em perceber que nossos diferentes esforcos nessa
busca tém surtido efeito com os agentes do segmento. Esperamos conseguir perceber as
mudancas em prol da perenidade do sistema de salde.

Para entender melhor sobre a importancia de novos produtos para o setor, confira outras
publicacoes:

Abertura do seminério internacional - apresentacdo de Luiz Augusto Carneiro, superintendente
executivo do IESS

Como as empresas que contratam planos de salde enfrentam os custos crescentes - apresentacéo
de Cesar Lopes, lider de Saldde e Beneficios em Grupo da Willis Towers Watson

Planos com conta de poupanca de saude e franquias anuais para financiar a assisténcia médica -
apresentacao de Ronaldo Ramos, vice-presidente Global Health Actuary da Swiss Re
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http://saude.estadao.com.br/noticias/geral,plano-de-saude-podera-ter-uma-franquia-com-o-mesmo-valor-da-mensalidade,70002271538
http://saude.estadao.com.br/noticias/geral,plano-de-saude-podera-ter-uma-franquia-com-o-mesmo-valor-da-mensalidade,70002271538
https://www.iess.org.br/?p=blog&&id=226
https://www.iess.org.br/?p=blog&&id=227
https://www.iess.org.br/?p=blog&&id=228
https://www.iess.org.br/?p=blog&&id=229
https://www.iess.org.br/?p=blog&&id=230
https://www.iess.org.br/?p=eventos&evento=35
https://www.iess.org.br/?p=blog&id=233
https://www.youtube.com/watch?time_continue=48&v=Go3N8EBsnJM
https://www.iess.org.br/cms/rep/2economiawescley_znlksrf1.pdf
https://www.iess.org.br/cms/rep/2economiawescley_znlksrf1.pdf
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=794&id_tipo=5
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=794&id_tipo=5
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=790&id_tipo=5
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=790&id_tipo=5
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=791&id_tipo=5
https://www.iess.org.br/?p=publicacoes&id=791&id_tipo=5
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Perspectiva - apresentacao de Denise Horato, diretora de RH da Roche Farma Brasil

Planos de salde com conta de poupanca e franquias anuais na Roche - apresentacédo de Bev
Beaudreault, Senior Director of Benefits of US Roche and Genentech

Contas de poupanca para gastos com saude e planos de franquia anual: um novo modelo de plano
de saude - estudo do IESS.

Fonte: IESS, em 17.04.2018.
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