Legismap Roncarati
Entendimento sobre a IFRS 15 (CPC 47) — Receita de contrato com cliente

Por Thiago Henrique Justen da Cunha

Em 1° de janeiro de 2018 entrou em vigor a IFRS 15 (CPC 47), norma aplicavel a todas as entidades
com contratos de fornecimento de bens e servicos para clientes. Esta foi desenvolvida tendo como

principio basico reconhecer as receitas através da transferéncia de bens ou servigos prometidos em
troca de uma contraprestacdo que valorize o que o cliente espera por esses bens ou servigos. Além
disso, esta norma veio com o intuito de:

- Remover inconsisténcias e deficiéncias nas antigas normas de reconhecimento de receita;

- Estruturar de forma mais consistente a abordagem sobre o reconhecimento de receita;

- Melhorar a comparabilidade as praticas dos diversos setores;

- Reduzir o volume de normas e interpretacoes, assim reduzindo a complexidade do assunto;

- Melhorar as divulgacoes, fornecendo informacées mais Uteis aos usuarios das demonstracoes
financeiras.

A norma direciona a mensuracao e reconhecimento das receitas e de seus respectivos fluxos de
caixa baseado em cinco principios basicos ou cinco passos:

- Identificacao do contrato;

- Identificacao da obrigacao de desempenho do contrato;

- Determinacao do preco da transacao;

- Alocacdo do preco da transacao as obrigacdes de desempenho;

- Reconhecimento da receita, conforme atendimento das obrigacdes de desempenho.
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Fonte: PWC. IFRS 15 O futuro esta aqui - Analisando o impacto da nova norma sobre o
reconhecimento de receita nos seus negdcios. Maio, 2017. Pg.7
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Com o intuito de simplificar o entendimento sobre os principios/passos da norma, vamos explorar
cada um separadamente.

Primeiramente vamos identificar o contrato com o cliente. Contratos, escritos ou verbais,
criam direitos e obrigacdes, e devem ser contabilizados aqueles que atentam TODOS os requisitos
abaixo:

(a) Quando as partes aprovam o contrato e se comprometem a cumprir as suas obrigacoes;

(b) Quando é possivel ser identificado pela entidade os direitos de cada parte em relagcdo aos bens
Ou servicos;

(c) Quando é possivel a identificacdo dos termos de pagamento para os bens ou servicos;

(d) Quando o contrato possuir substancia comercial;

(e) Quando da transferéncia dos bens ou servicos, for provavel o recebimento da contraprestacao
de direito.

Este pronunciamento deve ser aplicado a toda duracao do contrato, que as partes tenham
obrigacdes e direitos vigentes. Em contrapartida, nao ha contrato se qualquer parte puder
incondicionalmente rescindir sem seu total cumprimento ou compensacao.

Identificado o contrato, vamos para a segunda etapa que é a identificacao da obrigacao de
desempenho. As obrigacdes sao as promessas de troca de servicos ou bens e a entidade deve
avaliar com atencao o contrato a fim de identificar as obrigacdes prometidas.

Apés a identificacdo dos bens e servicos prometidos, é necessério identificar se had ou ndo, bens ou
servicos que deverao ser tratados como obrigacdes de desempenho separadas. Para identificar a
distincdo de um bem ou servico deve-se atentar para dois pontos:

- Individualidade do beneficio. Se o cliente se beneficia do bem ou servico separado ou em
conjunto;

- Promessa de transferéncia. Se a transferéncia do bem ou servico foi prometida de forma separada
ou conjunta.

Importante ressaltar, que a entidade sé deve reconhecer as receitas quando satisfizer o cliente com
suas obrigacdes de desempenho, sejam elas servicos ou bens.

Como terceiro passo, determinamos o preco da transacao, que deve ser baseado, pela
entidade, no valor esperado ou no valor mais provéavel pela transferéncia dos bens ou servicos
prometidos para o cliente. Importante citar, que a natureza, época e o valor da contraprestacao
prometida afeta a estimativa do preco da transacao, assim, devemos considerar todos os efeitos,
como por exemplo, contraprestacdes variaveis, restricdes nas estimativas da contraprestagao
variavel, existéncia de componentes de financiamento no contrato, contraprestagdo nao monetaria.

Como ponto de atencao, o preco da transacao nao inclui estimativas da contraprestacao
resultantes de futuros pedidos de mudanca referentes a bens ou servicos adicionais, além de
excluir valores cobrados em nome de terceiros, como impostos.

Determinado o preco da transacdo, o proximo passo é alocar o preco da transacao a
obrigacao de desempenho, cujo deve ser alocado com base no preco de venda individual de
cada obrigacao, assim, qualquer desconto no contrato tem que ser alocado proporcionalmente a
todas as obrigacdes.

O objetivo dessa alocacao é que cada obrigacao de desempenho seja refletida pelo valor de
contraprestacao que a entidade espera ter direito em troca da transferéncia dos bens ou servigos
prometidos.

No caso da alocacao com base em preco de venda individual, sdo necessarios métodos de
estimativa, que incluem: abordagem de avaliacao de mercado ajustada, abordagem de custo
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esperado mais margem e abordagem residual.

Vale ressaltar, que apds o inicio do contrato, o preco da transacdo pode mudar por varias razoes,
incluindo a solucao de eventos incertos ou outras alteracdes nas circunstancias que alterem o valor
da contraprestacao a qual a entidade espera ter direito. Com base nisso, a entidade deve alocar as
obrigacbes de desempenho quaisquer alteracdes subsequentes no preco de transacao da mesma
forma que no inicio do contrato. Valores alocados a obrigacao de desempenho satisfeita devem ser
reconhecidos como receita no periodo em que o preco da transacao mudar.

Por fim, reconheceremos a receita. Esta, quando os bens ou servicos prometidos forem
transferidos para o cliente e este passar a deter o controle. O reconhecimento da receita pode
ocorrer em momento especifico ou ao longo do tempo.

Além dos cinco principios, devemos ter em mente outras consideracoes, como por exemplo, 0os
custos de contratos e a amortizacdo e reducdo ao valor recuperavel de custos capitalizados. Os
custos incrementais para obtencao de contratos devem ser reconhecidos como ativo, se a entidade
tiver expectativa de recuperacao, seja ela direta (por meio de reembolso) ou indireta (por margem
inerente ao contrato). Quaisquer custos de contrato capitalizados sao amortizados, com a despesa
sendo reconhecida a medida que a entidade transfere os bens ou servicos ao cliente.

Em relacdo a divulgacao, que foi ponto importante para a nova norma, devem possuir informacoes
suficientes para que os usudarios compreendam a natureza, valor, época e incerteza, sejam de
receitas ou fluxos de caixas. Assim, a entidade deve divulgar informacdes qualitativas e
quantitativas sobre:

(a) Seus contratos com clientes;
(b) Julgamentos significativos e mudancas nestes julgamentos;
(c) Ativos reconhecidos a partir dos custos para obter ou cumprir um contrato.

Com base no entendimento acima, podemos concluir que a IFRS 15 (CPC 47) afeta diretamente o
reconhecimento, mensuracdo e divulgacdo de receita para varias entidades, podendo citar,
grandes impactos nas empresas de varejo e telecomunicagodes. O rdpido entendimento da norma
fornecerd comunicacdo mais répida e habil aos stakeholders, visto que a receita é frequentemente
o indicador de desempenho financeiro mais importante para as entidades. O efeito da norma ira
além do departamento financeiro-contabil, podendo afetar até o relacionamento com clientes e
usuarios das demonstracdes financeiras, assim as entidades devem dar énfase ao estabelecimento
de politicas e préticas eficazes de reconhecimento de receita que fornecam solidez para o futuro.
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Fonte: EY. Folder - IFRS 15: A nova norma para reconhecimento de receitas. Pg.5
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