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Seguro e Renda
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E verdade, os cidadaos dos paises mais desenvolvidos contratam mais

seguros do que os moradores dos paises mais pobres. A consequéncia direta disto é que os paises
mais ricos ficam cada vez mais ricos, enquanto os paises mais pobres ficam cada vez mais pobres.

A razdo é simples: a contratacao do seguro implica na transferéncia para a seguradora da
obrigacao de pagar os prejuizos causados pela ocorréncia de eventos cobertos. Ou seja, o segurado
nao necessita utilizar recursos seus para repor seu patrimonio ou capacidade de atuacdo. Como a
seguradora suporta estes custos, o segurado pode utilizar seus recursos em novos investimentos,
que o fazem mais rico.

J& quem nado tem seguro, no caso de sofrer uma perda, tem que utilizar suas reservas para
minimiza-las, ou seja, ele desvia recursos que iriam gerar novas riquezas para reconstruir
patrimdnio que ele ja tinha.

A questdo que se coloca é por que os cidaddos dos paises mais pobres nao contratam seguros na
mesma escala de seus vizinhos mais ricos. Uma resposta comum é a diferenca de educacdo e,
consequentemente, das nocdes de protecao e solidariedade que estao na base do seguro. Outra,
bastante comum e relativamente verdadeira - especialmente no Brasil - é o completo
desconhecimento do que seja seguro por parte importante da populacdo. Mas sé elas nao explicam
0 quadro inteiro. Este é mais complexo e tem outras varidveis que precisam ser entendidas para
formar um retrato verdadeiro de uma realidade dramatica, que custa bilhdes de reais todos os
anos.

Entre as principais varidveis que separam o mundo desenvolvido do mundo pobre estd a diferenca
de riqueza. Basta lembrar que a renda média do brasileiro é inferior ao salario minimo alemao para
se ter claro que estamos falando de uma ordem de grandeza significativa e capaz de levar um
alemao e um brasileiro a terem, em relacao a sua protegao, comportamentos completamente
diferentes, nao porque o brasileiro nao gosta de seguros, mas porque nao tem dinheiro para
contratar as apélices necessarias.

O salédrio médio do brasileiro estd na casa dos dois mil reais por més. J& o seguro de um automével
barato custa, na média, ao redor de dois mil reais por ano. Vale dizer, parcelando em dez vezes, o
seguro corresponderia a pouco menos de dez por cento da renda mensal do cidadao.

Se incluirmos um plano de saude familiar, este dificilmente custaria menos de trezentos reais por
més. Um seguro de vida aumentaria esta conta em mais ou menos cinquenta reais mensais e um
seguro residencial acrescentaria mais vinte ou trinta reais nestas despesas. Entre secos e
molhados, estamos falando de um valor préximo de seiscentos reais, ou 30% da renda mensal, da
qual devem ser retirados os recursos para alimentacdao, moradia e vestimenta de toda a familia.
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Serd que, priorizando estas despesas, haveria sobra para pagar os seguros? Sera que, antes dos
seguros, a familia ndo prefere reservar alguns recursos para lazer? Ou para algum curso que
melhore suas chances no mercado de trabalho?

O que se vé é que ha uma clara conexao entre a menor contratacao de seguros e a renda das
pessoas. Quando o cobertor é curto, a priorizacao dos gastos se torna fundamental para o
planejamento financeiro da familia. No total elencado ndo hé qualquer reserva ou poupanca para
garantir o inesperado, entre eles, eventos capazes de causar danos ou custar caro, como acidentes
de transito, roubo, incéndio, doengas, perda de emprego, etc.

A maioria das pessoas estd longe de ser prédiga ou de jogar dinheiro pela janela. Ao contrario, as
preocupacoes acima fazem parte da rotina de milhdes de brasileiros, que gostariam de ter plano de
saude privado, mas nao tém os recursos necessarios para o pagamento do plano. Da mesma forma
que, hoje, estao deixando seus carros comprados em cinquenta meses na garagem, porgue nao
tém condicdes de arcar com os custos de manutencao.

Sob esta 6tica, é légico os mais pobres contratarem menos seguros do gue 0s mais ricos, que,
ainda por cima, pagam menos por suas apdlices, porque, quanto maior o nimero de segurados,
mais barato o seguro.

Fonte: SindSegSP, em 25.11.2016.
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