Legismap Roncarati
Bradesco Vida e Previdéncia reline assessorias e corretores para debater protecao patrimonial e cenario
econdmico

Especialistas compartilharam tendéncias econémicas, estratégias patrimoniais e
oportunidades de geracao de valor para os clientes

A Bradesco Vida e Previdéncia recebeu, nesta terca-feira (29), em sua matriz, em Sdo Paulo,
assessorias, corretores e parceiros de negécios para mais um encontro de aperfeicoamento
comercial. A programacao reuniu especialistas da companhia para debater tendéncias econémicas,
estratégias de planejamento patrimonial, sucessdo e alavancagem, além de explorar oportunidades
para ampliar a geracao de valor aos clientes.

Na abertura, Ricardo Campos, superintendente Sénior de Negdcios da companhia, destacou a
importancia de ampliar o didlogo sobre protecao financeira e construcao de legado junto aos
clientes. Segundo o executivo, temas como planejamento sucessério e alavancagem patrimonial
nao devem se restringir a publicos especificos, mas fazer parte de uma conversa acessivel a
diferentes perfis. “Quando falamos de alavancagem, estamos falando sobre deixar um legado de
extrema importancia. A provocacao é: dé para falar sobre alavancagem, planejamento e protecdo
com qualquer pessoa. Nao importa a renda”, afirmou.

A programacao contou ainda com apresentacdes de especialistas da Bradesco Asset e do Bradesco
Private Bank, que compartilharam andlises de mercado e estratégias voltadas a protecdo e
perpetuacdo patrimonial.

Rafael Ribeiro, gerente especialista de Portfélio da Bradesco Asset, apresentou uma analise dos
cenarios econémico global e brasileiro, com destaque para as perspectivas para 2027 e para
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alternativas de diversificacdo internacional por meio de solucdes da companhia. Na sequéncia,
Shirley Ambrosio, especialista em Wealth Planning do Bradesco Private Bank, abordou estratégias
de planejamento sucessério, governanca e protecao patrimonial, com foco na perpetuacdo de
patrimodnio.

A visao do corretor também esteve em pauta. Alex Queiroz, superintendente sénior de Negécios,
ressaltou uma oportunidade que muitas vezes passa despercebida no dia a dia: “Quando
atendemos o seguro empresarial, hd espaco para ampliar a conversa e olhar também para a
protecdo do CPF do empresario e de sua familia. E uma oportunidade de gerar ainda mais valor
para o cliente”, observa.

Com participacao presencial e transmissao online, o encontro ampliou o alcance das discussdes
sobre protecao patrimonial, planejamento sucessério e geracao de valor para os clientes.
Organizada e conduzida por Adriano Cecilio, superintendente responsavel pelo canal de
Assessorias, a iniciativa integra a estratégia de aproximacdo e capacitacdo dos parceiros de
distribuicao, promovendo conhecimento, relacionamento e novas oportunidades de negdcios.

Fonte: Approach, em 01.10.2026
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