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Proposta apresentada durante a Feira Seguros para Todos os Bolsos busca transformar a comunidade em
referéncia no desenvolvimento de solucdes de protecao financeira voltadas as periferias

Representantes do mercado segurador e o G10 apds abertura do evento

Transformar Paraisépolis na primeira favela 100% segurada do Brasil. Esse foi o desafio lancado
neste sabado, 12 de setembro, pelo fundador do G10 Favelas, Gilson Rodrigues, durante a Feira
Seguros para Todos os Bolsos. Promovido pela Confederacao Nacional das Seguradoras (CNseg),
em parceria com o G10 Favelas, o evento reuniu quase 400 pessoas na comunidade da Zona Sul de
Sao Paulo.

Com cerca de 21 mil domicilios, Paraisépolis foi apresentada como um territério com potencial para
funcionar como laboratério para o desenvolvimento de produtos, linguagens e formas de
atendimento mais adequadas a realidade das populacdes de favelas e periferias.

“Quero propor que Paraisépolis se transforme nesse grande laboratério para entender a linguagem,
as formas e o jeito de ser de quem vive na favela. Temos uma oportunidade de construir uma
iniciativa que possa gerar resultados para todo o Brasil”, provocou Gilson.

Ao aceitar o desafio, o presidente da CNseg, Dyogo Oliveira, ressaltou que a proposta estd alinhada
ao objetivo de ampliar o acesso da populacao a protecao financeira. “Vamos trabalhar para buscar
atender a esse desejo, que também é nosso”, afirmou. Segundo ele, a iniciativa realizada em
Paraisépolis integra um trabalho de longo prazo, que deverd alcancar outras regidoes do pais.

=
Julia Normande, com o microfone, ao lado de Dyogo Oliveira e Gilson Rodrigues

A diretora da Superintendéncia de Seguros Privados (Susep), Julia Normande, também participou da
abertura e defendeu o desenvolvimento de solucdes que considerem as caracteristicas de cada
territério e sejam compreendidas pela populacao.

“A gente quer que o seguro chegue para todos, mas que chegue entendendo as comunidades, as
pessoas e as situacdes em que aquele produto pode ser (til”, declarou. Julia também orientou os
consumidores a buscar informacdes claras sobre coberturas, exclusdes e condicdes dos produtos
antes da contratacao.

Além de defender a ampliacdo do acesso ao seguro, Gilson chamou a atencdo para o patriménio
construido pelos moradores das comunidades, representado por residéncias, motocicletas
utilizadas como instrumentos de trabalho, saldes de beleza, restaurantes e outros pequenos
negécios. Segundo ele, mais de 20 milhdes de brasileiros vivem em favelas e movimentam
aproximadamente R$ 300 bilhdes. Para o fundador do G10 Favelas, a realizacao da feira no centro
de Paraisépolis contribui para aproximar o setor segurador de uma parcela da populacao que nem
sempre se percebe incluida nesse mercado.

Dyogo destacou que a protecdo oferecida pelo seguro pode evitar que familias e peguenos
empreendedores precisem recomecar depois de incéndios, acidentes, roubos e outros imprevistos.

“Uma das grandes dificuldades enfrentadas pela populacao de menor renda sao as interrupcdes no
seu ciclo de crescimento. A pessoa consegue montar um restaurante ou comprar um veiculo para
trabalhar, mas um Unico evento pode leva-la novamente a estaca zero. O seguro pode contribuir
para dar continuidade a essa trajetéria”, explicou.

O presidente da CNseg também reconheceu que a linguagem utilizada pelo setor ainda representa
uma barreira, pois dificulta a compreensao sobre o funcionamento e a utilidade dos produtos.

1/3



Legismap Roncarati
CNseg | Paraisopolis lanca desafio para se tornar a primeira favela 100% segurada do Brasil

“Precisamos quebrar os muros invisiveis que fazem o seguro parecer algo destinado apenas a
quem tem mais dinheiro. Também precisamos falar uma lingua que as pessoas entendam”,
acrescentou.

Dyogo Oliveira, esq., e Gilson Rodrigues

Empresas apresentam iniciativas em Paraisdépolis

A programacao reuniu atividades sobre educacao financeira, inclusdao, emprego e renda,
inteligéncia artificial e protecdo patrimonial, com a participacao de representantes da Bradesco
Seguros, CNP Assurances, Favela Seguros, Azul Seguros e MAPFRE.

O diretor de Relagdes Institucionais, Comunicacao e ESG da CNP Assurances Latam, Gregoire Saint
Gal De Pons, destacou a atuacao da companhia no mercado de seguros inclusivos e a importancia
de associar a oferta dos produtos a acbOes de educacao financeira. A empresa comercializa
microsseguros no Brasil desde 2012 e atualmente mantém mais de um milhdo de pessoas
protegidas por produtos inclusivos.

“N&o adianta oferecer o produto sem que a populacdo compreenda a importancia de reservar uma
parte da renda para contratar a protecao de que precisa”, afirmou.

Para Gé Coelho, doutor em Bioética e lider de Relacdes Institucionais da Favela Seguros, a feira
ajudou a ampliar o didlogo entre o mercado segurador e os territérios periféricos.

“A favela ndo é apenas um lugar de caréncias e necessidades. E um territério que produz
economia, conhecimento e solucdes. Se existem casas, carros, motos, negdcios e vidas construidas
aqui, esse patrimonio também precisa ter acesso a protecao”, disse.

A superintendente de Sustentabilidade da Bradesco Seguros, Ivani Benazzi de Andrade, ressaltou
que a presenca das empresas na comunidade permitiu compreender mais de perto as necessidades
dos moradores.

“A aproximacao ajuda a entender o cotidiano das pessoas e o que realmente é importante para
elas. Também permite mostrar, de maneira simples, como valores acessiveis podem contribuir para
proteger familias, residéncias e pequenos patrimonios”, afirmou.

Presente em Paraisépolis, a MAPFRE reforcou a importancia de ouvir as demandas das
comunidades para transforma-las em solucdes de protecao. O superintendente de Sustentabilidade
da MAPFRE no Brasil, Ivo Kanashiro, destacou que a presenca da seguradora na regiao faz parte de
um trabalho de mais de quatro anos para compreender as demandas das comunidades e
transforma-las em solucdes de protecdo. “Estar préximo das pessoas é fundamental para tornar o
seguro mais acessivel e cuidar do que realmente importa para elas”, afirmou.

A Azul Seguros participou do evento com a atividade “Seguro sem complicacdo: como a inteligéncia
artificial ajuda a escolher o melhor para sua familia e o seu bolso”. Em linguagem acessivel, a
companhia abordou como a tecnologia pode facilitar a compreensao dos produtos e apoiar a

escolha de solucdes de protecdao adequadas as necessidades e a realidade financeira de cada
familia.

A programacao contou ainda com um bate-papo sobre emprego e renda, conduzido pelo
superintendente regional de Sao Paulo da Escola de Negécios e Seguros (ENS), Rodrigo Matos, além
de atracao musical e atividades interativas.

Para Dyogo Oliveira, a realizacdo da feira representa o inicio de uma agenda permanente de
aproximacao entre o setor segurador e as periferias. “Estamos comecando um trabalho de longo
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prazo. Queremos contribuir para que o seguro faca parte da vida dessas pessoas como instrumento
de protecao, estabilidade, emprego, renda e prosperidade”, concluiu.

Fonte: CNseg, em 15.09.2026.
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