Legismap Roncarati
Seguro de vida individual pode ampliar negdcios e diversificar carteira de corretores, aponta estudo apoiado pela
MAG Seguros

Estudo desenvolvido pelo economista Francisco Galiza foi apresentado para
profissionais do setor na Matriz Sao Paulo do Grupo MAG
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Profissionais do setor na Matriz Sdo Paulo do Grupo MAG, em evento de lancamento do estudo.
Imagem: divulgacdo/Grupo MAG

O seguro de vida individual pode representar uma alternativa estratégica para corretores que
buscam diversificar a carteira e ampliar as oportunidades de negécios nos médio e longo prazos.
Essa é a principal reflexdo do estudo “Seguro de Vida Individual: Uma Estratégia para os
Corretores”, desenvolvido pelo economista Francisco Galiza com apoio da MAG Seguros. O
levantamento foi apresentado pelo especialista em um painel realizado na Matriz Sao Paulo do
Grupo MAG, que reuniu corretores e outros profissionais do setor. Também estiveram no palco
Nilton Molina (Presidente do Instituto de Longevidade MAG), Waldemir Fiorio (Diretor de Mercado da
MAG Seguros) e Karina Castro (Superintendente de Negécios da MAG), que contribuiram com

reflexdes valiosas acerca dos indicadores.

O trabalho relne referéncias nacionais e internacionais, andlises econdmicas e estratégicas e
modelos tedricos para avaliar as condicdes atuais e as perspectivas desse mercado no pais. Entre
0s aspectos abordados estdao o comportamento do consumidor, os canais de distribuicdo, a venda
cruzada e a diversificacao da carteira como caminho para ampliar a atuagao dos corretores.

Uma das principais reflexdes apresentadas pelo estudo estd na possibilidade de os corretores
ampliarem sua atuacdo para além dos ramos em que tradicionalmente concentram seus negdcios.
A andlise destaca o seguro de vida individual como uma alternativa para aproveitar o
relacionamento ja estabelecido com os clientes, ampliar a oferta de solucdes de protecado e reduzir
a dependéncia de uma carteira concentrada em poucos segmentos.
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Nesse contexto, a venda cruzada aparece como um dos caminhos para o desenvolvimento dos
negécios. O estudo aponta que o corretor pode utilizar sua prépria base de clientes para identificar
novas necessidades de protecdo e ampliar sua atuacdo. Também destaca a importancia da
qualificacao dos profissionais e de uma atuacao préoxima das seguradoras, com solucbes e
tecnologia que contribuam para o desenvolvimento desse mercado.

O trabalho apresenta ainda uma simulacdo teérica para avaliar, nos médio e longo prazos, os
possiveis efeitos da inclusdo do seguro de pessoas em uma corretora inicialmente concentrada no
ramo automdvel. O exercicio busca demonstrar como uma carteira mais diversificada pode
contribuir para a construcdo de novas fontes de receita e para uma maior estabilidade dos negécios
ao longo do tempo.

“0 seguro de vida individual ainda tem um importante espaco de desenvolvimento no Brasil, e o
corretor ocupa uma posicao fundamental nesse processo, pela proximidade e pelo conhecimento
que possui de seus clientes. Apoiar um estudo como este é uma forma de contribuir para ampliar o
conhecimento sobre o segmento e oferecer aos profissionais novas referéncias para diversificar sua
atuacao, fortalecer seus negécios e levar protecao financeira a mais pessoas”, afirma Waldemir
Fiorio, diretor de Mercado da MAG Seguros.

Embora o segmento tenha avancado nos Ultimos anos, o estudo identifica espaco para seu
desenvolvimento no pais. Entre os pontos destacados estdo a ampliacdo da cultura do seguro, o
fortalecimento dos canais de distribuicao e uma atuacao mais ativa dos corretores na oferta de
solucoes de vida, aproveitando inclusive o relacionamento ja construido com sua base de clientes.

Consultor da Rating de Seguros Consultoria, Francisco Galiza é mestre em Economia e especialista
no mercado de seguros.

O estudo completo pode ser acessado aqui

Fonte: GBR, em 04.09.2026
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https://gr.tv.br/wp-content/uploads/2026/08/VidaIndividualCorretorMAG.pdf?utm_source=chatgpt.com
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