Legismap Roncarati
allseg seguradora cria espago focado em escuta e novos negoécios para Corretores no 24° Congresso

Com estande de 60 m? e presenca dos times executivo e comercial, companhia aposta
em relacionamento e agilidade decisdria para impulsionar parcerias no evento

allseg

seguradora

Todos os seguros
Seguro para todos

A allseg seguradora marca presenca no 242 Congresso Brasileiro dos Corretores de Seguros,
promovido pela Fenacor entre os dias 27 e 29 de agosto, no Rio de Janeiro. Com a maior estrutura
na histéria do evento, um estande de 60 m? totalmente planejado para a geracao de negdcios e
relacionamento, a companhia apresenta novidades no portfélio de produtos, solucbes tecnolégicas
e um modelo de atendimento focado na agilidade deciséria para Corretores, Representantes e
Assessorias.

Com a consolidacdo de seu posicionamento no mercado e o marco de R$ 829 milhdes em prémios
emitidos no Ultimo exercicio, a allseg destaca no evento lancamentos como os seguros de
Responsabilidade Civil Profissional (D&O e E&Q). Outro destaque do portfélio é a linha de seguros
aeronauticos que ampara operacdes de RETA e Casco para aeronaves tripuladas e uma base de
mais de 10 mil drones comerciais protegidos.

De acordo com o presidente da allseg, Pedro Pereira de Freitas, a expansao da linha de produtos
reflete a capacidade técnica e a agilidade operacional que a companhia oferece aos parceiros de
distribuicao.

"A evolucao do nosso portfélio responde diretamente as demandas por protecdo patrimonial e
gestao de riscos em setores altamente especializados. Investimos continuamente em sistemas
mais dgeis, na ampliacdo da nossa equipe técnica e juridica e em ferramentas de cotacdo e
atendimento online, como a abertura de sinistros e servicos via site e WhatsApp. O objetivo é
garantir que o Corretor encontre na allseg a flexibilidade e a rapidez operacionais necessérias para
fechar negdécios com eficiéncia", afirma Pedro.

Para o diretor de Operacdes da empresa, Marcelo de Freitas, a participacao no Congresso reforca o
momento de expansdo da companhia e a estratégia de manter uma relacdo cada vez mais préxima
com os parceiros de distribuicdao. Essa proximidade também estd presente no Auto Probo, que
incorpora o conceito do Carinho da Vové para traduzir, de forma leve e acolhedora, um
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atendimento pensado para cuidar dos segurados nos momentos em que eles mais precisam. A
iniciativa reforca a evolugcdo de uma companhia com mais de 30 anos de trajetdria, que alia
experiéncia e solidez a novas formas de se conectar com seus parceiros e clientes.

“Estamos vivendo uma fase de crescimento consistente, sustentada pela ampliacao do portfélio,
pelo investimento em tecnologia e, principalmente, pela proximidade com o mercado. O Congresso
da Fenacor é uma oportunidade importante para transformar relacionamento em negécios e
mostrar aos Corretores, Representantes e Assessorias que a seguradora esta preparada para apoiar
o crescimento de suas carteiras”, ressalta.

O diretor da Unidade de Negdcios da allseg, Valmir Rodrigues, reforca que a atuacao da companhia
estd pautada no fortalecimento da parceria com a estrutura de distribuicdo e na autonomia de
atendimento expressa no mote institucional da marca no evento."O conceito ‘Aqui vocé fala com
quem decide’ sintetiza a nossa proposta de valor para o mercado. A allseg mantém uma relacao de
extrema proximidade e portas abertas com Corretores, Representantes e Assessorias. Estamos no
Congresso com um time de especialistas e consultores para ouvir as demandas do mercado, apoiar
a diversificacdo de carteiras em linhas como D&O, RC Onibus e Auto Probo e, acima de tudo,
realizar negécios", enfatiza Rodrigues.

Outro ponto positivo destacado para 2026 é que a companhia ja iniciou seu projeto de capacitacdo
dos parceiros, criando conteldos relevantes e materiais de vendas que auxiliardo Corretores e
Assessorias em seus processos comerciais. "A ideia é oferecer treinamento gravado sobre os
principais produtos da companhia e disponibilizar materiais, tanto técnicos como de vendas, que
otimizardo mais uma etapa da jornada. Simples, praticos e objetivos, prontos para que facam mais
negécios todos os dias", anunciou Pedro Pereira de Freitas.

Fonte: Déborah Gurgel, em 26.08.2026
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