
Legismap Roncarati
Ele largou o banco para vender seguro de vida

Vale a pena trocar a estabilidade de um banco pelo desafio de empreender no mercado de
seguros?

Foi exatamente essa decisão que o Vinícius Leão tomou.

E é sobre essa transição, os desafios do começo e os aprendizados que fizeram a diferença na
construção da Ellos Corretora de Seguros que conversamos neste novo episódio.

Ao longo da conversa, o Vinícius compartilha experiências que vão muito além da venda de
seguros. Falamos sobre empreendedorismo, vendas consultivas, relacionamento com clientes,
construção de carteira e, principalmente, sobre o papel do seguro de vida como ferramenta de
proteção e planejamento financeiro.

Se você já pensou em empreender, está construindo sua corretora ou quer fortalecer sua atuação
no mercado de seguros, este episódio certamente vai trazer reflexões e aprendizados valiosos.

ASSISTIR NO YOUTUBE

Toda semana compartilhamos conversas com profissionais que estão construindo negócios sólidos
no mercado de seguros. Histórias reais, desafios, decisões e aprendizados que podem ajudar você a
crescer como corretor e empreendedor.

Fonte: Seguros na Prática, em 01.07.2026
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https://segurosnapratica.us2.list-manage.com/track/click?u=45f27b168268f5e587cac681f&id=bf2a875669&e=d9a9d50958
https://www.youtube.com/watch?v=DJmvpZaWWlE
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