Legismap Roncarati
Yelum e HDI lancam acéo que transforma vendas de Seguros de Vida e Residencial em descontos para Seguro
Auto

A Conta Corrente Turbinada converte 50% do prémio dos seguros novos e renovacoes congénere em créditos
para corretores, ampliando competitividade e incentivando a diversificacdao de carteiras

=

O Grupo HDI, por meio de suas marcas Yelum e HDI Seguros, iniciou, em 12 de junho, a acaoConta
Corrente Turbinada, um incentivo voltado aos corretores parceiros com foco no crescimento
integrado das carteiras de Seguro de Vida, Seguro Residencial e Seguro Auto. A iniciativa converte
50% do prémio das vendas e renovacbes de Vida e Residencial em créditos que podem ser
utilizados para conceder descontos em seguros Auto.

A proposta foi desenvolvida para oferecer mais flexibilidade comercial aos parceiros Yelum e HDI,
criando uma alternativa para fortalecer negociacdes, ampliar oportunidades de vendas e estreitar o
relacionamento com os clientes, onde o Corretor tem autonomia para conceder descontos no
momento certo e gerar mais negdécios. Ao mesmo tempo, estimula a diversificacdo das carteiras,
reduzindo a dependéncia de um Unico ramo e ampliando a atuacao dos corretores em segmentos
com potencial de expansao no mercado brasileiro.

A mecanica é simples: a cada venda de seguros novos ou renovacao congénere de Vida e/ou
Residencial nos produtos elegiveis, metade do prémio é convertida em créditos. Os valores ficam
disponiveis para aplicacdo em descontos na contratacdo de seguros Auto.

Um dos diferenciais da acao esta na liberdade de utilizacao desses créditos. O desconto pode ser
concedido a qualquer cliente da carteira do corretor, independentemente de ele possuir ou
contratar um seguro de Vida ou Residencial. Dessa forma, nao existe obrigatoriedade de vinculo
entre os produtos, o que afasta qualquer caracterizacao de venda casada e preserva a autonomia
comercial dos parceiros.

“A Conta Corrente Turbinada materializa nossa estratégia de investir continuamente na
rentabilidade e no desenvolvimento dos corretores parceiros. Criamos uma solucao que amplia a
capacidade de negociacao no segmento Auto, ao mesmo tempo em que incentiva a diversificacao
da carteira e fortalece a atuacado consultiva do corretor, cada vez mais relevante na jornada de
protecao das familias brasileiras”, afirma Rafael Ramalho, vice-presidente de Auto, Vida e
Massificados do Grupo HDI.

Segundo o executivo, a iniciativa acompanha uma transformacao observada em todo o setor de
seguros, marcada por uma atuacao mais consultiva, integrada e centrada nas necessidades dos
clientes. “O mercado evolui para modelos que combinam experiéncia, personalizacao e
conveniéncia. Com essa acao, oferecemos aos corretores uma oportunidade de gerar valor para
seus negdcios, ampliar a competitividade e criar novas conexdes com diferentes perfis de
consumidores, sempre preservando sua autonomia comercial”, complementa Ramalho.

Além de ampliar o potencial de geracao de receitas em Vida e Residencial, a acao cria beneficios
para o cliente final, que passa a ter acesso a condicdes mais competitivas na contratacao do seguro
Auto. A iniciativa reforca o compromisso do Grupo HDI com o fortalecimento do canal corretor e
com o desenvolvimento de solucdes alinhadas as transformacdes do mercado, combinando
rentabilidade, flexibilidade comercial e uma oferta cada vez mais diversificada de protecao.

Confira abaixo a lista dos produtos elegiveis:

Yelum Seguros

Vida: Vida Perfil, Vida Especial, Vida Mais Tranquila e Vida Global

Residéncia: Yelum Residéncia
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https://www.hdiseguros.com.br/
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HDI Seguros

Vida: Vida Individual, Vida Top Mulher e Vida Global (Somente Anual)

Residéncia: HDI em Casa

Fonte: Yelum - HDI/FSB, em 16.06.2026.
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