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Uma oportunidade histérica para os corretores de seguros

As Resolucoes CNSP n2 491 e n2 492 ampliam o portfélio dos corretores e consultoria ao consumidor, em
complemento aos seguros tradicionais

@

Por Armando Vergilio - Férum Mario
Petrelli

As Resolucdes CNSP n? 491/26 e n2 492/26 criaram um
marco regulatério para a protecao patrimonial mutualista
e para as cooperativas de seguros no Brasil. Para Armando
Vergilio, Presidente da Fenacor e Conselheiro do Férum
Mdrio Petrelli de Fomento do Mercado de Seguros,
Previdéncia, Capitalizacdo e Resseguros, as medidas
representam uma oportunidade histérica para os
corretores de seguros.

Segundo Vergilio, “representa um novo marco legal para o
mercado brasileiro. O sistema de protecdo patrimonial
mutualista e cooperativas de seguros passa a ter regras
claras e supervisao da Susep. Os corretores de seguros
poderao predominar no segmento de protecao patrimonial
mutualista, forte no ramo de automoével, ao lado dos
seguros tradicionais, pois nao competem com precos, mas
em consultoria. Nesse novo mercado, ele serd peca-chave
para dar orientacao qualificada, reduzir assimetrias de
informacdo e ajudar o consumidor a escolher a solucao
mais adequada”, afirmou.

E nas cooperativas de seguros. “Abre um campo muito
promissor para o0s corretores de seguros, seja nha
distribuicao de produtos cooperativos, especialmente em
regides e segmentos onde o cooperativismo ja é forte
(agronegécio, saude, crédito e cooperativas de trabalho);
na consultoria para os cooperados, ou na integracao entre
cooperativas e o mercado de seguros “tradicional”, com
solucbes combinadas. O corretor passa a ter mais um
ambiente regulado onde pode exercer seu papel de
consultor técnico e que conta com a plena confianca dos
consumidores”, descreveu.

Seguranca juridica e inclusdao securitaria - Na
avaliacdo do executivo, as novas normas trazem
seguranca juridica para milhdes de consumidores,
especialmente no segmento de protecdo veicular, além de
ampliar a inclusdo securitaria ao alcangar publicos que
antes ndo tinham acesso ao seguro tradicional. Vergilio
também destaca que a regulamentacao deve estimular a
concorréncia, a inovacdao, com novos modelos de protecao
convivendo com o seguro cldssico, estimulando produtos
mais adequados as realidades locais.

E, ainda, a geracdo de poupanca. “Essa regulamentacao
trard a geracao de poupanca interna e resiliéncia
econdmica, pois um mercado regulado tende a ser mais
sélido, previsivel e capaz de responder melhor a crises.
Em resumo, é um grande avanco para o Brasil, para os
consumidores e para todo o ecossistema de seguros”,
sintetizou.

Concorréncia - Vergilio enfatizou que as associacoes
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mutualistas nao substituem o seguro tradicional, mas
passam a conviver com ele em modelos juridicos e
técnicos distintos. “Em alguns segmentos havera
concorréncia direta. Em outros, complementaridade,
atendendo nichos que o seguro tradicional nao alcancava
bem. O importante é que todos atuem sob regras claras,
com transparéncia e foco na protecdao do cidadao”,
destacou.

Resposta ao mercado - Para o executivo, as resolucdes
entregam exatamente o que o mercado de seguros pedia:
seguranca juridica, regras claras e espaco para o corretor
de seguros atuar com protagonismo nesse novo mercado.

“Hd muitos anos, o mercado esperava um marco
regulatério para o mutualismo e para as cooperativas de
seguros. O Brasil era um dos poucos paises sem esse
sistema devidamente disciplinado. A Fenacor contribuiu
nesses varios anos de didlogo intenso entre o Executivo,
Congresso, Susep, entidades de associacoes,
cooperativismo e a CNseg. Foi um imenso esforco para
equilibrar inclusao, inovacdao e protecao ao consumidor,
sem matar o segmento, mas sem tolerar préticas
abusivas”, finalizou.

Adequacao - Atualmente, estima-se que existam cerca
de trés mil associacdes de protecao mutualista no Pais,
atendendo entre 5 e 8 milhbes de pessoas. Com a
regulamentacao, as entidades terdo até agosto deste ano
para protocolar pedidos na Susep e mais dois anos para se
adequarem as novas exigéncias.
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