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O segmento de seguros de pessoas, hoje denominado “Dos Seguros Sobre a Vida e a Integridade
Fisica,”[1] consolidou-se como uma das mais importantes vertentes de crescimento do mercado
segurador brasileiro. A evolucao observada nos ultimos anos demonstra que a protecdo da vida, da
saude e da capacidade econbmica das familias passou a ocupar posicao estratégica na estrutura de
negdécios das seguradoras e, ao mesmo tempo, na percepcao de risco da prépria sociedade.

E verdade que embora a saude esteja elencada como uma prioridade da Ordem Social,[2] ela se
constitui como direito de todos e dever do Estado,[3] com previsao em outro diploma legal, vale
dizer, na Lei ndmero 9.656/98, a qual estabelece regras de cobertura minima obrigatéria,
caréncias, reajustes e direitos do consumidor, fiscalizadas pela Agéncia Nacional de Saude
Suplementar - ANS.

Pois bem. O mercado de seguros de pessoas registrou uma expansao de 10% no primeiro trimestre
de 2026, totalizando R$ 20,3 bilhdes em prémios arrecadados, segundo dados oficiais da
Fenaprevi. O avanco representa um acréscimo de aproximadamente R$ 2 bilhdes em relacdo ao
mesmo periodo do ano anterior, consolidando a trajetdria positiva observada ao longo de 2025.[4]

A continuidade desse movimento demonstra que o segmento ultrapassou a condicao de fenbmeno
conjuntural para assumir caracteristicas estruturais dentro do Sistema Nacional de Seguros
Privados.

Entre os diversos fatores que explicam essa evolucao, destaca-se a crescente conscientizacao da
populacao acerca da necessidade de protecao financeira contra eventos que possam comprometer
a estabilidade econémica familiar. O seguro de vida, rectius, sobre a vida e a integridade fisica,
especialmente em sua modalidade individual, vem assumindo elevado protagonismo nesse
processo. Nao por acaso, os seguros de vida individual figuram entre os produtos com maior
crescimento percentual do mercado, acompanhados pelos seguros para doencgas graves e pelas
coberturas prestamistas.

Todavia, a andlise desse crescimento nao pode restringir-se aos aspectos econémicos. H& um
importante componente juridico-regulatério que merece reflexao.

A entrada em vigor da Lei n2 15.040, de 2024, denominada Marco Legal dos Seguros, inaugurou
uma nova etapa para o direito securitario brasileiro. Embora seus efeitos incidam sobre todas as
modalidades de seguro, algumas de suas inovacdes possuem especial relevancia para os seguros
sobre a Vida e a Integridade Fisica.

A nova legislacao reforca a necessidade de transparéncia contratual, prestigia o principio da boa-fé
objetiva, aperfeicoa o0os mecanismos de regulacdo de sinistros e busca reduzir conflitos
interpretativos historicamente presentes nas relacdes entre segurados e seguradores. Tais medidas
tendem a fortalecer a confianca do consumidor no contrato de seguro, elemento indispensavel para
a expansao sustentavel do mercado.

Ndo é exagero afirmar que a confianca constitui o principal ativo econdmico da atividade
seguradora. Quanto maior a previsibilidade juridica dos contratos, maior a disposicao dos individuos
para aderirem aos mecanismos privados de protecao.

Nesse cenario, ganha relevo o desenvolvimento de produtos voltados a protecdo de riscos
biométricos e existenciais. O crescimento dos seguros para doencas graves constitui exemplo
eloqguente dessa transformacdo. O aumento da longevidade da populacdo, a evolucdao dos
tratamentos médicos e a elevacdo dos custos assistenciais passaram a demandar solucdes
securitarias mais sofisticadas e adaptadas as novas necessidades sociais. Em 2025, esse ramo
apresentou uma das maiores taxas de crescimento do mercado brasileiro.

Outro aspecto relevante reside na perspectiva de ampliacao do portfélio de produtos mediante
futura regulamentacao do chamado Seguro de Vida Universal.
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Esta modalidade securitaria - Universal Life - é bastante flexivel combinando protecédo vitalicia com
a formacao de uma reserva financeira. No Brasil, a modalidade foi regulamentada pela Resolucao
CNSP 484/2025 da SUSEP, que definiu o produto como seguro e estabeleceu regras para a criacao
dessa reserva complementar.[5]

De acordo com a sobredita Resolucdo, expressa em seu artigo 22, paragrafos 12 e 29, o Seguro de
Vida Universal tem por objetivo garantir ao segurado ou aos seus beneficidrios uma indenizacdo no
caso da ocorréncia de riscos cobertos, nos termos estabelecidos nas condi¢cdes contratuais.

Os planos de Seguro de Vida Universal somente poderao ser estruturados com uma ou mais
coberturas de risco, conforme regulacdo especifica, sendo vedado o oferecimento de cobertura por
sobrevivéncia.

O Seguro de Vida Universal deve oferecer, no minimo, como de contratacdo obrigatéria, a
cobertura de morte por causas naturais ou acidentais.

Todos os valores do plano deverao ser expressos em moeda corrente nacional, sendo vedada a
utilizacao de unidade monetdria de qualquer outra natureza[6] .

Amplamente difundido em mercados estrangeiros, esse instrumento combina protecao securitaria e
acumulacéo financeira, oferecendo maior flexibilidade ao segurado. A prépria Fenaprevi tem
destacado o potencial desse produto para ampliar os niveis de protecdo securitdria da populacdo
brasileira.

Nao obstante os resultados positivos, persiste significativo desafio relacionado ao denominado "gap
de protecao". Estudos setoriais indicam que grande parcela da populacdao economicamente ativa
ainda ndo possui cobertura securitadria adequada. Em levantamento divulgado pela Fenaprevi,
constatou-se que a ampla maioria dos brasileiros adultos permanece sem seguro de vida,
evidenciando o vasto potencial de crescimento do segmento.

Sob o prisma institucional, o fortalecimento do mercado de seguros de pessoas também produz
efeitos positivos para a economia nacional. Em 2025, segundo informe na midia, as seguradoras
devolveram a sociedade aproximadamente R$ 17,5 bilhdes em indenizacdes e beneficios, recursos
destinados justamente aos momentos de maior vulnerabilidade econémica das familias brasileiras.
Essa funcao social do seguro revela-se cada vez mais relevante em uma sociedade marcada pelo
envelhecimento populacional, pelas transformacodes nas relacdes de trabalho e pelo aumento dos
riscos individuais.

O crescimento das carteiras de seguros de pessoas, portanto, nao representa apenas um indicador
de desempenho empresarial. Trata-se de um fendmeno que reflete a evolucdao da cultura de
protecao no Brasil, a maturidade institucional do mercado segurador e a consolidacao do seguro
como instrumento de seguranca econdmica e de preservacao da dignidade humana.

A medida que o Marco Legal dos Seguros for sendo complementado pelas futuras
regulamentacdes da SUSEP e pelo amadurecimento da jurisprudéncia, tudo indica que o segmento
de seguros de pessoas continuard ocupando posicdo de destaque no desenvolvimento do mercado
segurador brasileiro, conciliando eficiéncia econdmica, protecdo social e seguranca juridica.

O seguro de pessoas nao protege apenas patriménios; protege projetos de vida. Por isso, sua
expansao deve ser vista ndao apenas como crescimento econébmico do setor, mas como inequivoco
sinal de amadurecimento social e juridico da prépria sociedade brasileira.

E o que cabia informar neste despretensioso ensaio.

[1] Artigos 112/124 da Lei 15.040/24.

[2] Titulo VIII, artigo 193 da Constituicdo Federal de 1988.
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[3] Artigo 196 e seguintes da CF/88

[4] Valor Econ6mico colhidos no Google.

[5] In MetLife.

[6] Artigo 32 da Resolucao 484, CNSP, de 31 de outubro de 2025.

Porto Alegre, 4 de junho de 2026.
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