Legismap Roncarati
Junto Seguros cresce no 1° quadrimestre e reforca estratégia centrada no corretor

Companhia registra crescimento em prémio, expansao da base de corretores e aumento
na emissao de documentos nos primeiros meses do ano

O mercado brasileiro de Seguro Garantia mantém ritmo acelerado de crescimento em 2026,
impulsionado pelo avangco das concessdes, o0 aumento da demanda por garantias contratuais e a
necessidade de projetos estruturados no pais. Nesse cenario, a Junto Seguros iniciou o0 ano com
resultados consistentes, reforcando sua estratégia de crescimento com foco em proximidade com o
corretor e eficiéncia operacional.

No primeiro quadrimestre de 2026, a companhia cresceu 20% em prémio comparado com 0 mesmo
periodo do ano anterior. O volume de documentos emitidos avancou 40%, enquanto o nimero de
corretores ativos cresceu 22%. A base de empresas emitindo também aumentou 33%, refletindo
maior fidelizacdo e recorréncia da carteira.

A frente da estratégia comercial, novos negécios e produtos da Junto Seguros, Guilherme Malucelli,
vice-presidente da companhia, destaca que o crescimento reflete uma atuacdo cada vez mais
integrada entre especializacdo técnica, experiéncia do corretor e evolucdo digital da operacao.
Além da drea comercial, o executivo também lidera iniciativas ligadas ao Fidelize, aos canais de
atendimento, as APIs e aos produtos digitais da companhia.

“Nosso foco é construir uma experiéncia cada vez mais fluida para o corretor e para o cliente.
Investimos na integracao dos canais, em automacdo da jornada e em solucles digitais que
aumentem agilidade e previsibilidade sem manter o foco na profundidade técnica. Esse
crescimento mostra que o mercado valoriza eficiéncia, proximidade e capacidade de entrega”,
afirma Malucelli.

Para o CEO da Junto Seguros, Roque de Holanda Melo, os resultados acompanham um movimento
mais amplo de amadurecimento do seguro garantia no Brasil. “O produto vem ganhando escala,
capilaridade e relevancia estratégica no pais. Temos investido fortemente em tecnologia,
conhecimento e relacionamento com o corretor para ampliar 0 acesso ao seguro garantia e tornar a
jornada mais eficiente, sem perder a profundidade técnica. H4 espaco para expandir o mercado de
forma sustentdvel, com geracao real de valor para clientes e parceiros”, ressalta.

Nos ultimos anos, a companhia intensificou investimentos em digitalizacdo, automacéao da jornada
de cotacdo e emissao, integracao via APIs e fortalecimento dos canais de relacionamento,
ampliando a eficiéncia operacional e a proximidade com os parceiros comerciais. Hoje, cerca de
30% das apédlices emitidas pela companhia sdo originadas por integracdes via API, permitindo que
corretores realizem emissdes diretamente de seus sistemas, com mais agilidade e eficiéncia
operacional.

As perspectivas para os préximos meses seguem positivas. No Seguro Garantia Judicial, o mercado
ainda relne mais de R$ 670 bilhdes em depésitos judiciais ja realizados nos tribunais, além de
cerca de R$ 800 bilhdes em processos pendentes de julgamento no Conselho Administrativo de
Recursos Fiscais (Carf). Em infraestrutura, o calendario federal prevé 14 leildes rodoviarios, oito
projetos ferrovidrios e novas concessbes de aeroportos, portos e hidrovias, em um volume
estimado préximo a R$ 300 bilhdes em investimentos. J4 em Fianca Locaticia, o segmento logistico
segue como principal vetor de expansdo, sustentado pela baixa vacancia e pela absorcdo liquida
superior a 1 milhdo de m? em galpdes em 2025.

“O mercado esta mais dinamico e exige integracao entre tecnologia e relacionamento. Estamos
preparados para crescer mantendo o corretor no centro da estratégia e ampliando nossa
capacidade de atendimento em diferentes segmentos”, pontua Malucelli.

Fonte: RelatioNOW, em 03.06.2026
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