Legismap Roncarati
Bradsaude reforga parceria com corretores e oportunidades no mercado de sadde

Encontro com liderancas da Fenacor e Sincors de todo o pais destacou papel dos
corretores na distribuicao e o potencial dos planos corporativos, com destaque para o
segmento de PMEs

| Uma jornada
inovadora fem

inicio e meio, mas
nunca um fim.

As diretorias do Grupo Bradesco Seguros e da Bradsalde, conglomerado que unifica as operacbes
de salde do Grupo Segurador, foram recebidas pelas liderancas da Fenacor e de Sincors de todo o
pais na sede da federacao, no Rio de Janeiro, na ultima quinta-feira (21).

O encontro teve como objetivo apresentar a estrutura e o modelo de atuacao da Bradsalde, que
forma o mais completo ecossistema de salde do pais, destacando o papel central do corretor na
distribuicao de seus produtos e em sua estratégia de crescimento. Os executivos debateram
oportunidades de negécios, especialmente no segmento de pequenas e médias empresas, além de
iniciativas de capacitacao para que os corretores possam aproveitar o potencial de mercado.

O presidente da Fenacor, Armando Vergilio, destacou a parceria histérica entre o mercado
segurador e os corretores, e a importancia do encontro, que reuniu presidentes e delegados de
Sincors. Ressaltou, ainda, que encontros como esse fazem diferenca ao aproximar a esclarecer.
Assim, ao conhecer o que estd vendendo, o corretor vende muito melhor.

Membro do Conselho de Administracdao do Bradesco, lvan Gontijo ressaltou que a criacdo da
Bradsaulde cria uma frente especializada para ampliar a geracao de valor e fortalecer a atuacdo do
Grupo em salde. E destacou o corretor como pilar central da distribuicdo, exercendo papel
estratégico de consultor para levar o produto até o cliente.

O CEO da Bradsaude, Carlos Marinelli, apresentou a estrutura do conglomerado, que forma o mais
completo ecossistema de salde do pais. Destacou, ainda, a sélida trajetéria do Grupo Segurador no
segmento de salde, iniciada com a criacao da Bradesco Salde em 1984, ressaltando a participacdo
do corretor como parceiro nessa trajetéria. O executivo reforcou, também, o quanto a parceria sera
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fortalecida cada vez mais, afirmando que o corretor é quem leva ao cliente o conhecimento sobre
um produto complexo, garantindo seguranca, qualidade de informacdo e confianca na contratacao.

Ja o diretor-geral da Bradesco Saude, Flavio Bitter, ressaltou as oportunidades de crescimento no
segmento de planos coletivos, especialmente entre pequenas e médias empresas, em um cenario
de taxa de desemprego baixa e expansao do empreendedorismo no pais. Para Bitter, os beneficios
corporativos tém papel cada vez mais relevante na atracdo e retencao de talentos. Desta forma, a
Companhia pretende oferecer solugdes sustentaveis, conectadas e cada vez mais completas para
empresas e beneficidrios.

O executivo destacou ainda que a Bradesco Salde tem ampliado sua oferta regional de produtos e
investido em solucdes integradas de salde e odontologia, reforcando a estratégia de protecao
completa ao beneficiadrio. E frisou melhorias que vém sendo implementadas na jornada e nas
ferramentas oferecidas aos parceiros comerciais, buscando ser top of mind do corretor quando ele
pensar em uma seguradora de saude.

Capacitacao - Os executivos também falaram sobre acOes de capacitacao para que os corretores
possam aproveitar as oportunidades de negdcios no mercado de salude suplementar. Para isso,
estao sendo estruturadas trilhas de capacitacao em parceria entre a Universeg, do Grupo Bradesco
Seguros, e a Escola de Negécios e Seguros (ENS).

Fonte: Approach, em 25.05.2026
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