Legismap Roncarati
MetLife lanca "Vida Convencao Coletiva" e amplia seu portifolio de produtos disponiveis aos Corretores Parceiros

Solucao simplifica o cumprimento das CCTs, reduz riscos trabalhistas e agiliza a atuacao de corretores

Thiago Alberti, diretor de Produtos e Pricing da MetLife, Ramon Gomez, vice-presidente
comercial da MetLife.

A MetLife anunciou o lancamento do Vida Convencao Coletiva, produto desenvolvido para apoiar
empresas no cumprimento das exigéncias previstas em convencdes coletivas de trabalho (CCTs). A
solucdo conta com atualizacdo automatica da apdlice sempre que houver mudangas nas regras,
garantindo conformidade continua com as convencdes vigentes.

O produto amplia o portfélio da companhia no segmento e busca simplificar a oferta de seguro de
vida aos colaboradores, especialmente em um cenario de maior complexidade no atendimento as
exigéncias trabalhistas.

Segundo o Sebrae, as empresas com estruturas mais enxutas, enfrentam dificuldades para
acompanhar obrigacdes trabalhistas, especialmente na oferta de beneficios, esta é a realidade das
grandes maiorias das Pequenas e Médias empresas do pais - que representam cerca de 96% dos
CNPJs cadastrados no Brasil.

Na prética, a falta de processos estruturados pode dificultar o cumprimento das exigéncias
previstas em acordos coletivos, aumentando o risco de multas e passivos trabalhistas. Ao mesmo
tempo, cresce a busca por solucdes que tragam mais protecao aos colaboradores e mais seguranca
para as empresas.

Nesse cendrio, o Vida Convencdo Coletiva foi desenvolvido para tornar mais simples a contratacao
do seguro e o atendimento as exigéncias das CCTs. O produto relne coberturas ja adequadas as
regras vigentes, permite implantacao rapida, garante atualizacdao automdtica da apdlice e
possibilita o pagamento de sinistros em até 24 horas, oferecendo mais eficiéncia operacional e
previsibilidade para as empresas.

“Quando falamos de convencdes coletivas, nao estamos falando apenas de obrigacao legal, mas de
cuidado com as pessoas. Nosso objetivo foi criar uma solucao que ajude as empresas a cumprirem
seu papel de forma simples e consistente, ao mesmo tempo em gue ampliam a protecao aos
colaboradores”, diz Thiago Alberti, diretor de Produtos e Pricing da MetLife Brasil

Além do produto, a MetLife também investe na digitalizacao da jornada de contratacdo, com foco
em simplificar a rotina dos corretores. Por meio do COT.Al, ferramenta de cotacdo via WhatsApp, é
possivel gerar propostas a partir de informacdes basicas, como CNPJ e niumero de vidas, reduzindo
tempo e burocracia no processo comercial.

“0O COT.Al foi desenvolvido para apoiar a rotina dos nossos corretores parceiros, trazendo mais
agilidade ao processo de cotacao e reduzindo etapas operacionais. A ideia é facilitar a atuacao dos
corretores de seguros, com uma experiéncia simples e intuitiva, voltada para atender os seus
clientes”, afirma Ramon Gomez, vice-presidente comercial da MetLife Brasil.

Com mais de 37 mil clientes empresariais e cerca de 8 milhdes de vidas seguradas no Brasil, a
MetLife reforca sua vocacao para promover acesso a Seguros e servicos a cada vez mais empresas
e pessoas, com foco em solucdes que combinem conformidade com as regras, agilidade e protecao
financeira.

Fonte: MetLife/Zeno, em 22.04.2026.
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