Legismap Roncarati
Consolidacéo e transparéncia ditam o ritmo do setor de Seguros Auto em 2026

Diretor executivo da Omnil destaca o crescimento de seguros para motos

O mercado automotivo brasileiro estd se mostrando, ao longo de 2026, um ambiente de
transformacdes consolidadas na forma como o consumidor protege seu patrimonio. Com a
maturacdo do Novo Marco Legal de Seguros, o setor apresenta agora uma transparéncia muito
superior em todas as etapas, desde a contratacdo até a eventual indenizacao.

Nesse cenario, a integracao de servigos e a viabilidade financeira tornaram-se os pilares para quem
busca proteger veiculos novos, seminovos e motocicletas. A Omnil Assisténcias e Seguros,
corretora que nasceu da joint venture entre a Wiz Co e a Omni&Co, observa que o comportamento
do motorista brasileiro em 2026 reflete uma busca por utilidade pratica e seguranca financeira
integrada ao crédito.

Foco em veiculos novos e ecossistemas integrados

A estratégia da Omnil para este ano estd concentrada na expansdo do ecossistema Omni&Co
(Finsol e Omni Empresas). Segundo Paulo César Silva, diretor executivo da Omnil, o desafio do
setor em 2026 é manter a relevancia diante de um cendrio econ6mico complexo.

"Ja alcancamos um alto indice de penetracdao de seguro R&F (Roubo e Furto), mas sabemos que a
conjuntura representa um forte desafio na manutencao e crescimento desses indicadores. Por isso,
nosso time tem adotado uma postura de protagonismo e criatividade constante, o que nos da a
confianca de resultados relevantes", explica o executivo.

Um movimento que se consolida em 2026 é a alta penetracao dos seguros no mercado de
motocicletas. A Omnil desenvolveu um modelo de distribuicao Unico e adequado as necessidades
desse mercado, oferecendo coberturas e condi¢cdes financeiras gue impactam pouco nas parcelas
do financiamento. Além da protecdo contra sinistros, o uso de assisténcias tornou-se parte do
cotidiano: o servico de reboque para socorro em emergéncias permanece como 0 mais acionado e
valorizado.

Orientacdes ao consumidor
Paulo César Silva reforca cuidados essenciais ao contratar um seguro auto hoje:

Conhecimento Integral: E fundamental entender todas as coberturas e beneficios, além do
dominio de todo o arsenal de atendimento preparado pela Omnil e parceiros seguradores.

Protecao de Crédito: O produto visa proteger o bem, mas também trazer seguranca em relacao
ao proéprio financiamento em caso de sinistro.

Consultoria Especializada: Priorizar empresas onde o time e os Agentes Omni passam por um
abundante processo de treinamento e capacitacao sobre os produtos.

O executivo conclui lembrando que o modelo de venda da Omnil fomenta o acesso ao produto
para um publico que normalmente nao recebe esse tipo de oferta, auxiliando a compreensao do
consumidor sobre os beneficios desses produtos e aumentando sua relevancia no dia a dia.

Fonte: Wiz Co/InPress Porter Novelli, em 20.04.2026.
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