Legismap Roncarati
Seguro residencial avanca no Brasil com alta de eventos climaticos e custos de reparo

Produto vai além da cobertura basica e inclui servicos para o dia a dia

O aumento da frequéncia de eventos climaticos e o encarecimento de reparos domésticos tém
impulsionado a busca por seguro residencial no Brasil. Nesse cendrio, a Globus Seguros, corretora
com atuacao nacional, acompanhou esse movimento e registrou crescimento de cerca de 38% nas
contratacdes de seguro residencial no primeiro trimestre de 2026, se comparado ao mesmo periodo
de 2025, mostrando o aumento por protecao patrimonial.

Segundo a corretora, o seguro residencial tem se consolidado como uma ferramenta importante de
organizacdo financeira. Isso porque, além de proteger o imével, contribui para reduzir impactos
inesperados no orcamento familiar, especialmente com imprevistos cada vez mais frequentes.

Dados da Confederacao Nacional das Seguradoras (CNSeg) indicam que o mercado de seguros
deve alcancar a marca de R$ 100 bilhdes em 2026, com crescimento anual estimado em
aproximadamente 8%. No segmento residencial, cerca de 17% dos domicilios brasileiros contam
com esse tipo de cobertura, o que representa aproximadamente 13 milhdes de residéncias
seguradas. Conforme a entidade, apesar do avanco, o nimero ainda é considerado baixo frente ao
total de lares no pais, indicando espago para expansao.

Tradicionalmente associado a coberturas basicas, o seguro residencial vem ampliando seu escopo e
hoje inclui desde danos estruturais até servicos emergenciais. Entre as principais protecdes
oferecidas pelo mercado estdo coberturas para incéndio, explosdo, queda de raio e fumaca, além
de situacbes como ruptura de tubulacdes e tanques. Também estdo incluidos danos como quebra
de vidros, marmores e granitos.

Outro diferencial estd nas assisténcias 24 horas, que incluem servicos como encanador, eletricista,
vidraceiro e chaveiro e, em alguns casos, até assisténcia pet, oferecendo praticidade e suporte em
situacodes do dia a dia.

“0 seqguro residencial deixou de ser visto apenas como uma protecao contra grandes eventos e
passou a fazer parte da rotina das familias, principalmente pela combinacdo entre cobertura do
imével e servicos de assisténcia”, comenta Daniel Paim, sécio e Head da area de Personal Lines da
Globus Seguros.

O produto pode ser contratado tanto para iméveis préprios quanto alugados, com diferentes niveis
de cobertura de acordo com o perfil do cliente. A tendéncia, segundo o especialista, é de
crescimento continuo, impulsionado pela maior conscientizacdo sobre riscos e pela busca por

solucdes que tragam previsibilidade financeira em um cenario cada vez mais incerto.

Fonte: TM Comunicacao, em 06.04.2026
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