Legismap Roncarati
Grupo SMZTO compra participagéo e investe na rede de franquias Libero Seguros

Franquia de corretagem de seguros é a primeira do segmento no Grupo

Com o aporte, marca que nasceu no Uberaba (MG) reforcara investimento em gestao e
marketing e mira lideranca neste mercado

O Grupo SMZTO - principal private equity especializado em ativos de franchising do Pais - acaba
de adquirir parte da franquia Libero Seguros. Trata-se da primeira franquia do mercado de
seguros investida pelo Grupo, que também se interessou pelo modelo de negécio mais enxuto e
com investimento inicial reduzido (a partir de R$ 25 mil no modelo home office). Inicialmente, esta
participacao serd minoritaria, com possibilidade da aquisicdo de participacdes adicionais para co-
controle nos préximos anos.

Este movimento marca um novo capitulo na trajetéria da Libero Seguros e reforca sua estratégia
de crescimento, governanca e fortalecimento de marca em nivel nacional. Com o aporte, a Libero
investira em marketing e fortalecimento de seu back office a fim de alcancar mais de duas mil
unidades nos préximos cinco anos e buscar a lideranca no mercado brasileiro.

Um dos principais fatores que levaram a SMZTO investir na Libero foi o potencial do mercado de
seguros brasileiro. Segundo a Susep, o setor fechou o ano de 2024 com expansao de 12,2% em
relacao a 2023. J4 para 2025, as projecdes de crescimento da CNseg devem chegar a pelo menos
10%. Mas ha outros fatores envolvidos, como conta o presidente do Conselho da SMZTO, José
Carlos Semenzato.

“Jd vinhamos estudando este mercado, que é vasto, abrangente e com muito potencial de
crescimento. Para se ter uma ideia, no Brasil, 80% da populacao ainda ndao tem seguro de vida e o
percentual ainda é grande quando falamos do seguro auto, 70%; e previdéncia privada, 90%.
Paralelo a isso, trata-se de um mercado muito pulverizado, com mais de 140 mil corretores
cadastrados na Susep, sendo que boa parte deles ainda atua de forma independente ou vinculados
a negdcios familiares. A partir dai, optamos por investir na Libero por conta da proposta de valor
ofertada ao franqueado, com um modelo de negécios resiliente e que tem uma série de sinergias
com nossos outros negdcios”, diz.

Outro ponto importante é que se trata de uma franquia com investimento inicial mais baixo (R$ 25
mil no modelo home based e R$ 55 mil no modelo loja de rua), com alto potencial de retorno e
grande percentual de receita recorrente. “Esta é a primeira rede do Grupo que conta com modelo
de microfranquia, com custos menores e infraestrutura mais enxuta. E isso é muito relevante no
cenario atual em que os juros estdo muito altos”, acrescenta.

Do Triangulo Mineiro para o mercado nacional - Fundada em 2015, em Uberaba (MG), por
Tiago Souto, executivo egresso do setor financeiro, a corretora nasceu com a proposta de
oferecer solucbes de protecao e financeiras adequadas para cada momento da vida dos
consumidores, ao mesmo tempo que para os franqueados o suporte nao se limitaria a parte de
vendas, mas sim abrangeria todo o relacionamento com o segurado, incluindo cobranca,
atendimento e suporte (24X7) em sinistros.

“Contamos com um backoffice robusto que faz toda a parte burocratica e operacional e que atua
em tempo integral. Dessa forma, o franqueado pode se focar na captacao de leads e na geracao de
novos negécios”, explica o CEO.

Atualmente, sao mais de 200 operacdes espalhadas pelo pais que possibilitaram a rede alcancar
volumes comparaveis aos de grandes do setor, o que evidencia seu potencial de crescimento. No
Gltimo ano, a Libero registrou mais de R$ 100 milhdes em Prémio Emitido Liquido, atuando com um
portfélio amplo, com solucdes completas - que vao de seguros de vida, salde e auto, servicos
financeiros, passando por agro, ndutico, aerondutico e cyber -, além de possuir parcerias com mais
de 50 seguradoras.
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Segundo Souto, com a entrada no Grupo, o foco se torna acelerar o crescimento da rede, ampliar o
reconhecimento da marca e fortalecer ainda mais o modelo de franquias. “Construimos o negdcio
do zero, cliente por cliente, desenvolvendo uma metodologia prépria e replicdvel, com
transferéncia real de know-how aos franqueados. Com o suporte do Grupo SMZTO, damos um
passo decisivo para nos consolidarmos nao apenas como a melhor franquia de seguros do pais,
mas também como referéncia neste segmento”, destaca. Ele ainda acrescenta que “com este
aporte, ganharemos mais visibilidade, além do fato de passarmos a operar com uma estrutura de
governanca sélida e apoio de um grupo que tem conhecimento e expertise em expansao, franquias
e construcdo de marcas lideres”.

Fonte: Grupo SMZTO/DFreire Comunicagao, em 15.01.2026.
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