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Por Jennifer Elaina (*)

Por que o atacado internacional conquistou o brasileiro

Entenda como o atacado internacional virou tendéncia no Brasil e conheca as vantagens que estdo
levando milhares a comprar direto da origem com economia e seguranca.

Por que o atacado internacional esta atraindo tantos consumidores no Brasil?

Uma mudanca discreta, mas significativa, tem transformado a dinamica das compras online no
Brasil nos ultimos dois anos. Informacdes de marketplaces globais indicam um aumento rapido na
demanda por pedidos no atacado, especialmente em categorias de baixo custo e alta rotatividade.

Uma mudanca que, a primeira vista, pode parecer apenas mais uma tendéncia digital, mas que
revela algo maior. Afinal, o consumidor brasileiro esta se aproximando das fabricas estrangeiras,
adquirindo produtos para revender direto da fébrica diretamente da fonte e dispensando
intermediarios tradicionais.

A expansao do chamado “atacado internacional acessivel” j& comeca a interferir nas margens do
varejo nacional, na formacao de preco e no comportamento de pequenos empreendedores.

Um novo padriao de compra impulsionado pelo atacado internacional vem ganhando
destaque

O atacado internacional oferece alto valor e vantagens reais ao consumidor brasileiro.

Até recentemente, adquirir produtos diretamente de fornecedores internacionais era uma pratica
limitada a importadores oficiais. Mas atualmente, plataformas chinesas e asiaticas facilitam o
acesso ao atacado global, permitindo compras em menor escala, precos atrativos e uma
diversidade de produtos que o varejo brasileiro ndo consegue acompanhar.

Plataformas como Alibaba, AliExpress, Shein Marketplace e Temu se estabeleceram como
importantes canais para clientes que procuram desde pequenas quantidades até lotes inteiros.

A tecnologia de traducdo automatica, juntamente com a expansao dos métodos de pagamento
nacionais, removeu obstaculos que anteriormente desmotivaram os interessados.

Um consumidor mais analitico

A busca por praticidade e controle tem guiado o novo comportamento de compra, aproximando o
consumidor de escolhas mais conscientes e alinhadas ao que realmente importa.

A crescente demanda por processos digitais que simplificam a tomada de decisbes, como, por
exemplo, a possibilidade de cotar seguro on-line, demonstra um comportamento mais racional e
comparativo dos consumidores.
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https://www.negociosemfoco.com/produtos-revenda-direto-fabrica/
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Isso porque, nos dias de hoje, o consumidor pesquisa, avalia risco, calcula prazo e custo-beneficio
antes de concluir uma compra internacional. Assim, a tendéncia é clara: a decisao deixa de ser
impulsiva e se torna estratégica.

Enfim, esse perfil mais atento e informado ajuda a explicar por que o atacado internacional ganhou
popularidade recentemente.

O que explica o crescimento explosivo do atacado internacional?

Se a ideia predominante é que precos baixos justificam o interesse, outros defendem que, na
verdade, o fendmeno é estrutural, com diversos fatores convergindo para criar um cenario
favordvel para compras diretas da origem. Por exemplo:

* Logistica aperfeicoada

A ampliacao de centros internacionais de distribuicao e a adocao de fretes subsidiados reduziram
0s prazos de entrega e tornaram as aquisicdes mais previsiveis.

* Mecanismos de pagamento

As plataformas internacionais passaram a adotar sistemas de pagamento ajustados ao Brasil, como
Pix, parcelamento e boleto, diminuindo os obstaculos financeiros.

 Diversas opc¢des de produtos e prazos rapidos

Empreendedores que necessitam de novidades e rotatividade, como vendedores de moda,
acessoérios e utilidades, encontram nos marketplaces internacionais um fluxo significativamente
mais agil do que o do varejo brasileiro.

¢ Cultura da experimentacao

Comprar para testar se tornou habitual. Mesmo com a intencdo de revender, muitos empresarios
optam por comprar lotes menores para avaliar a aceitacao antes de expandir.

Desse modo, a oportunidade de adquirir quantidades menores, experimentar nichos e ajustar o
portfélio de maneira agil possibilitou o surgimento de novos modelos de negécio.

Mas isso sé aconteceu porque:

e O varejo independente estd mais flexivel;

e O custo inicial de operacao ficou mais baixo,

e A capacidade de testar produtos aumentou substancialmente.
Nao por acaso, comunidades voltadas a importagcao cresceram nas redes sociais, estimulando uma
cultura de apoio mutuo entre empreendedores que compartilham avaliacbes, fornecedores
confidveis, assim como estratégias para minimizar risco alfandegario.
Os riscos do atacado internacional ainda sao expressivos e precisam ser considerados
Mesmo com a popularizacao, o atacado internacional carrega desafios importantes.
* Qualidade variavel
A falta de uniformidade entre lotes e fornecedores torna essencial a realizacao do "teste prévio".

Por isso, antes de comprar em maiores quantidades, compradores experientes sugerem pedir
amostras.
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» Dependéncia logistica

Greves, crises internacionais e gargalos alfandegarios podem comprometer cronogramas, o que
afeta principalmente empreendedores que trabalham com encomendas programadas.

¢ Garantia limitada

A devolucao de produtos defeituosos ainda representa um dos principais desafios do modelo,
especialmente quando se trata de fornecedores menores.

Como o setor deve progredir a partir deste ponto

A tendéncia é a profissionalizacdo, na qual podemos esperar, de forma geral, trés movimentos que
provavelmente irao se intensificar:

e Plataformas estao expandindo hubs no Brasil, diminuindo prazos e reduzindo despesas
alfandegarias.

e Com o aumento significativo das compras transfronteiricas, a regulacao se torna mais clara.

* Integracao de marketplaces brasileiros com fornecedores internacionais, possibilitando que
vendedores brasileiros operem em um ambiente hibrido.

O futuro do consumo brasileiro passa pelo atacado internacional

O crescimento das aquisices no atacado internacional demonstra mais do que apenas a procura
por precos mais baixos.

Ela destaca um consumidor que estd mais bem informado, mais critico e aberto a experimentar
diferentes formas de consumo.

Mas essa maturidade digital ndao aparece de forma isolada, ela espelha a maneira como os
brasileiros lidam com produtos, precos, transparéncia e autonomia.

Enguanto o varejo brasileiro busca se ajustar, ja se consolidou uma nova forma de consumo e tudo
aponta que essa transformacdo ndo sera tempordria.

(*) Jennifer Elaina é especialista em seguros, trabalha com redacao, revisdo e otimizacdo SEO
desde 2012. E formada em Gestdo de Seguros, Marketing e tem pds em Administracdo na FGV,
possui curso técnico em Direito do Seguro. Possui mais de 3.000 textos e 5 e-books publicados na
area de seguros.
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