Legismap Roncarati
Daycoval entra no mercado de consorcios em parceria com a Rodobens

Banco aposta na modalidade para diversificar portfélio, reforcar ecossistema de crédito
e atender empresas com foco em planejamento de longo prazo

O Banco Daycoval anuncia a ampliacao da sua atuacao no mercado financeiro com a entrada no
segmento de consdrcios, em parceria com a Rodobens, referéncia nacional no setor. O novo
produto chega para oferecer as empresas e clientes solucdes diferenciadas e flexiveis, reforcando o
compromisso do banco com inovacdo e atendimento as demandas do mercado.

A operacao indica a estratégia do banco de direcionar a modalidade para clientes com visdo de
planejamento de longo prazo, em um cendrio de juros ainda elevados. Entre as jd comercializadas,
42% foram destinadas a imdveis, 48% a automédveis e 9% a veiculos pesados.

A iniciativa, voltada para pessoas fisicas e juridicas, faz parte da estratégia do Daycoval de
diversificacao de negédcios. Para Leonardo Lomovtov, superintendente do banco, a nova frente
reflete tanto uma leitura atenta do mercado quanto a cultura da instituicao, abrangendo segmentos
como iméveis, automoéveis e caminhdes.

“O consércio se consolida como uma alternativa inteligente de acesso ao crédito, especialmente
quando comparado ao financiamento convencional. O Daycoval quer estar ao lado do cliente em
todas as fases do seu planejamento, oferecendo solucbes que facam sentido no longo prazo. O
consércio é, na préatica, uma poupanca organizada coletivamente, que permite estruturar
investimentos de forma previsivel”, afirma Lomovtov.

A estratégia inicial concentra-se em empresas dos segmentos middle e corporate, mas também
alcanca clientes de varejo de maior ticket. “Quem procura o consércio ndo estd em busca de
liquidez imediata. Tem horizonte e capacidade de organizacdao financeira. Nosso papel é dar
segurancga a esse processo”, complementa Lomovtov.

No caso dos clientes pessoa fisica, o Daycoval mira um publico de alta renda e perfil patrimonial,
formado sobretudo por executivos e empresarios ja vinculados a base corporativa do banco. Sao
investidores que buscam organizacdao financeira de longo prazo e utilizam o consércio como
instrumento de diversificacao e alavancagem de patrimonio.

A escolha da Rodobens foi definida por critérios de solidez, afinidade cultural e competitividade de
taxas. A administradora oferece ao Daycoval acesso imediato a mais de 600 grupos ativos, além de
condicOes de administracdo diferenciadas.

Um outro diferencial que chama atencao é o Plano Pontual, que é um consércio que o cliente
acessa o0 bem a partir da sexta assembleia, dando previsibilidade e garantia ao cliente sem ter que
esperar por sorteio ou lances, o cliente ja sabe quando e quanto pagara para conquistar o bem.
Além disso, uma outra vantagem da Rodobens é a eliminacdo da cobranca de taxa de adesao e do
fundo de reserva, reduzindo o valor das parcelas.

“0 Banco Daycoval, como parceiro estratégico, combina complementaridade de canais, potencial
de escala digital e alinhamento com o perfil de publico-alvo da empresa”, afirma Humberto
Mazzotti, diretor comercial de Consércios da Rodobens.

Capilaridade no pais

Com uma forca comercial de mais de 700 gerentes distribuidos pelo Brasil, o Daycoval aposta no
relacionamento préximo como diferencial competitivo. Segundo Lomovtov, essa estrutura é
determinante para o sucesso do novo produto. Essa estrutura, combinada a uma rede de
especialistas regionais dedicados ao consércio, garante atendimento consultivo e personalizado,
que considera varidveis como tempo de contemplacdo, taxa administrativa, ofertas de lance e
duracao do grupo.
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“O papel do gerente é abrir as portas e identificar a necessidade. Depois o nosso time faz a
traducao dessa demanda em uma solucao personalizada. Isso evita ofertas padronizadas e
aumenta a chance de o cliente perceber valor no consércio. E o contrario de vender um produto de
prateleira. Estamos falando de um modelo consultivo, que analisa cada grupo disponivel e monta
uma proposta sob medida", explica Lomovtov.

Sebastido Cirelli, diretor executivo de Consércios da Rodobens, ressalta a relevancia do banco
como canal de distribuicao: “Enxergamos 0s bancos como aliados fundamentais para ampliar o
acesso ao consércio e fortalecer sua presenca como ferramenta de educacdo financeira no
ecossistema bancario”.

A parceria foi estruturada com foco em uma jornada digital escaldvel, eficiéncia operacional e
experiéncia do cliente. Entre os recursos disponiveis estdo uma loja online personalizada com auto
adesao, link integrado ao site da Rodobens e especialistas dedicados ao tratamento de leads
qualificados. A Rodobens também investiu em infraestrutura e processos integrados, incluindo o
Escritério Digital, que permite formalizacdo de vendas, acompanhamento de carteira,
comissionamento e suporte técnico e comercial.

A capacitacdo da forca de vendas do banco é outro diferencial da Rodobens, com programas da
Universidade Corporativa e da Academia de Consércio, combinando conteldos online e presenciais,
do primeiro contato ao pds-venda. A governanga da parceria inclui alinhamentos semanais e
monitoramento conjunto do funil de vendas, garantindo resultados consistentes.

Além das condicdes financeiras, a Rodobens disponibiliza um time consultivo regional para apoiar
os gerentes do Daycoval em visitas a clientes, fortalecendo a experiéncia de venda. Para Lomovtov,
superintendente do banco: “A parceria combina a capilaridade e a expertise em crédito do
Daycoval com a capacidade operacional da Rodobens. Ganhamos agilidade para chegar ao cliente
e a confianca de trabalhar com uma administradora tradicional, sélida e inovadora”.

Perspectivas de crescimento

Segundo a Associacao Brasileira de Administradoras de Consércios (ABAC), em julho, o total de
consorciados ativos chegou a 12,04 milhdes, crescimento de 12,5% sobre os 10,70 milhdes
registrados no mesmo més do ano passado. A expansao é sustentada mesmo em periodos de
instabilidade econ6mica. A modalidade tem se consolidado como alternativa de crédito mais barata
em tempos de Selic elevada, além de ferramenta de alavancagem patrimonial para empresas e
familias.

“O consércio ndo é uma solucao imediata, mas sim um instrumento de planejamento. Ele da ao
cliente a chance de estruturar investimentos de forma sustentadvel e previsivel. Para o Daycoval,
trata-se de diversificacdo de portfélio, mas também de reforco ao nosso papel de banco parceiro,
que constréi relacdes de longo prazo. Queremos crescer de forma consistente, acompanhando o
cliente em cada etapa de sua jornada financeira”, resume Lomovtov.

Fonte: RPMA, em 10.12.2025
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