Legismap Roncarati
Com aquecimento do setor de seguros, Omnil pretende dobrar o volume de prémios emitidos até o final de 2025

A empresa, que tem focado na expansao de produtos e canais de venda, espera dobrar a
emissao de prémios, em comparacao com o primeiro semestre deste ano

Omnil deve dobrar o volume de prémios até final de 2025/ Créditos Imagem: Canva

A expansao de canais e produtos tem sido o motor do crescimento e da adaptacao das corretoras
de seguros e assisténcias, levando em conta o dinamismo do mercado. De forma estratégica,
permitem que as corretoras alcancem novos publicos, diversifiguem suas fontes de receita e se
destaguem da concorréncia.

Considerando este cenario, a Omnil, joint venture entre a Wiz Co e a Omni&Co focada na
distribuicao de seguros e assisténcias para lojistas, tem apostado na capilaridade e na inovacao
para trazer mais clientes para a carteira. Atualmente, sao mais de 50 mil clientes e cerca de 5 mil
lojistas que atuam na Rede Omni e contam com um portfélio que inclui assisténcia residencial,
assisténcia veicular para leves, motos e pesados, seguro prestamista para veiculos, empresas,
microcrédito, seguro contra roubo e furto para motos, leves e pesados, além da garantia mecanica.

“Nosso foco para 2025 é continuar expandindo tanto a oferta de produtos, de acordo com as
necessidades dos lojistas, quanto a capilaridade e alcance dos canais. A Omnil j& atua em todas as
regides do Brasil, por meio de agentes. No primeiro semestre de 2025, tivemos o resultado de R$
136 milhdes em prémios emitidos. A previsao é dobrar o volume até o final de 2025”, diz Paulo
César da Silva, diretor executivo da Omnil.

O executivo ainda destaca outros resultados do primeiro semestre: para a divisao voltada para
microcrédito, a Finsol, foram emitidos mais de R$ 3,8 milhdes, enquanto a Omni Empresas teve
mais de R$ 1 milhdo em prémios emitidos. Para o segundo semestre de 2025, Paulo César explica
gue a entrada de novas apdlices do Seguro Prestamista, para ampliar o capital de giro no 22
semestre, é outra estratégia fundamental para alcancar o resultado previsto. Por isso, a Omnil tem
apostado nao sé na conquista de novos clientes, mas no crescimento da atuacao entre os clientes
atuais.

A empresa também esta investindo em novos produtos voltados para o microcrédito, que teve
crescimento superior a 30% no primeiro trimestre de 2025, em comparacao com o mesmo periodo
do ano passado. “Para o segundo semestre deste ano, vamos lancar dois novos produtos para
microcrédito: assisténcias residencial e veicular. O mercado de empresas de assisténcias fatura
mais de R$ 5 bilhdes por ano no Brasil, j& que oferecé-las aumenta o valor percebido do produto e
fideliza o cliente”, conclui Paulo César da Silva.

Créditos Imagem: Canva
Sobre a Omnil

A Omnil é uma joint venture entre a Wiz Co (B3: WIZC3), corretora completa de seguros
especialista em bancassurance e na distribuicdo de consércio e crédito, e o Grupo Omni, empresa
com sdlido histérico de servicos de crédito no Brasil. A joint venture foi criada para desenvolver as
operacoes de distribuicao de seguros no balcdo do Grupo Omni, com destaque para o Seguro
Prestamista e Assisténcias Veicular e Residencial.

Sobre a Wiz Co
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Wiz Co (WIZC3) é uma corretora completa de seguros especializada em bancassurance e
distribuidora de consércio e crédito. Atua com ampla oferta de servicos para extrair valor de
diferentes canais, gerando oportunidades e potencializando negécios com dinamismo, sinergia e
expertise no mercado. Estd avaliada atualmente em R$ 1,1 bilhdo na B3, onde tem acdes listadas
desde junho de 2015. Possui mais de 50 anos de atuacao e, ao longo dos ultimos anos, firmou

parcerias estratégicas com mais de 20 instituicdes, entre elas: Inter, Bmg, BRB, Parana Banco e
Grupo Omni.

Para informacoées da Wiz Co a imprensa, consulte a InPress Porter
Novelli: wizco@inpresspni.com.br

Fonte: Omnil - Wiz Co/InPress Porter Novelli, em 06.10.2025.
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