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Venda consignada: aproveite fornecedores para crescer

Por Jennifer Elaine (*)

Venda consignada: aproveite fornecedores para crescer, ampliar seu catalogo, conquistar mais
clientes e aumentar seus resultados sem precisar investir em estoque préprio.

Como a venda consignada pode ajudar seu negdcio a crescer sem investir em estoque?

Nos ultimos anos, a venda consignada ganhou forca como uma alternativa vidvel para quem deseja
expandir um negdécio sem a necessidade de ter que arcar com altos investimentos iniciais.

Isso porgue, ao invés de comprar grandes estoques e assumir riscos financeiros elevados, o
empreendedor pode trabalhar com produtos fornecidos por parceiros que sé sao pagos apés a
venda.

Esse modelo de comercializacao j& é bastante conhecido em segmentos como moda, cosméticos e
utilidades domésticas.

Mas a sua relevancia cresceu em diversos setores, principalmente com o aumento da digitalizacao
e da demanda por flexibilidade no varejo.

O que torna a venda consignada uma estratégia atrativa

A venda consignada permite expandir seu negécio rapidamente com fornecedores parceiros
confidveis.

Na pratica, a venda consignada permite que lojistas e empreendedores testem produtos no
mercado antes de investir pesado em estoque.

De certa forma, essa possibilidade reduz desperdicios, minimiza riscos e oferece maior seguranca
para validar tendéncias de consumo.

Entre os principais atrativos deste modelo estao:

e Baixo custo inicial: o empreendedor nao precisa imobilizar capital em estoques volumosos;

e Flexibilidade para testar novidades: é possivel inserir novos produtos no portfélio sem
comprometer o orcgamento;

e Parceria estratégica: fornecedores e lojistas criam uma relacao de confianca, baseada em
resultado,

e Maior competitividade: negécios com mix atualizado e variado conseguem atender melhor
as expectativas do cliente.

Essa dinamica explica por que a consignacdo é considerada uma das ferramentas mais inteligentes
para quem estd em fase de expansao.

O papel dos fornecedores consignados neste ecossistema

1/3



Legismap Roncarati
Venda consignada: aproveite fornecedores para crescer

A forca da venda consignada esté diretamente ligada a qualidade e a confiabilidade dos
fornecedores. Afinal, sdo eles que disponibilizam os produtos, garantem reposicao e mantém a
operacao funcionando sem rupturas.

Empreendedores que escolhem fornecedores de produtos consignados confiaveis conseguem ter
acesso Ndo apenas a mercadorias variadas, mas também a suporte logistico e condicdes comerciais
mais vantajosas.

Além disso, bons parceiros costumam investir em relacionamento de longo prazo, o que favorece o
desenvolvimento de negociacdes mais duradouras.

Para o lojista, essa parceria significa seguranca para explorar novos mercados e garantir maior
previsibilidade financeira, ja que o pagamento s6 acontece quando o produto é realmente vendido.

Por que pensar em seguros dentro da operacao consignada?

Se por um lado a venda consignada reduz riscos de estoque, por outro ela nao elimina imprevistos
como furtos, perdas ou problemas logisticos.

Por isso, a protecao da operacdo é fundamental para garantir que fornecedores e empreendedores
nao saiam prejudicados.

E nesse ponto que entra a importancia de cotar seguro on-line nas melhores seguradoras. Hoje, o
mercado oferece solucdes de seguros que podem ser contratadas de forma répida e pratica,
totalmente digital, cobrindo desde o transporte das mercadorias até a protecdo contra danos ou
roubos.

Com a facilidade das plataformas digitais, o processo de cotacao ficou mais transparente e
acessivel, permitindo comparar diferentes planos e escolher a cobertura ideal de acordo com a
realidade do negécio.

Além disso, para quem lida diariamente com consignacao, esse tipo de precaucao evita prejuizos e
fortalece a relacao de confianca com os fornecedores. Entre os tipos de seguros para
empreendedores, esté:

e Seguro auto, muito importante para quem faz entregas e transporte de
produtos/mercadorias para abastecer seu comércio;

e Seguro de vida empresarial que é fundamental para proprietarios e funcionarios;

e Seguro de Responsabilidade Civil;

e Seguro de Saude e Odontoldgico para colaboradores

e Entre outros.

Como estruturar a sua estratégia de venda consignada

Para que a consignacao se torne realmente uma aliada do crescimento, alguns passos sao
indispensaveis. Por exemplo:

e Defina critérios de escolha dos fornecedores: analise histérico de mercado, confiabilidade e
capacidade de atendimento;

e Negocie prazos e condicoes claras: contratos bem definidos evitam mal-entendidos e
preservam a parceria;

e Controle o fluxo de vendas: mantenha registros organizados para que os pagamentos sejam
feitos de forma correta e transparente;

e Proteja a operacao: ao cotar seguro online, vocé garante cobertura para eventuais
imprevistos,

e Aposte em tecnologia: sistemas de gestao ajudam a acompanhar vendas, estoque e
reposicao de forma integrada.
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Exemplos praticos: quem pode se beneficiar desse modelo

A venda consignada nao é exclusiva de grandes redes. Pelo contrario, ela pode ser uma excelente
alternativa para pequenos e médios negécios que querem crescer Com mMenaos risco.

e Lojas de moda: podem renovar colecdes de forma constante sem comprometer o caixa;

* Saldes de beleza: ao oferecer cosméticos consignados, aumentam o ticket médio e ampliam
a experiéncia do cliente;

* Empreendedores digitais: podem testar novos nichos em marketplaces sem precisar de
estoques préprios,

e Comércios locais: ganham a chance de oferecer variedade maior e conquistar clientes que
buscavam alternativas fora da regiao.

Esse dinamismo mostra como a consignacdo se adapta a diferentes perfis de negdcio, sempre com
a vantagem de reduzir riscos financeiros.

Consignagao e tendéncias de consumo

Além de ser uma solucdo pratica para o lojista, a venda em consignacao também conversa com
tendéncias atuais do consumidor. Afinal, hoje em dia, os clientes valorizam flexibilidade, variedade
e confianca no ponto de venda.

Com a consignacdo, é possivel responder a essas expectativas, trazendo novidades ao portfélio e
oferecendo experiéncias mais completas.

Além disso, outro ponto relevante é a sustentabilidade. Afinal, ao evitar estoques parados e
desperdicios, esse modelo contribui para praticas mais responsaveis, algo cada vez mais valorizado
pelo consumidor consciente.

Venda consignada como o vetor para a expansao sustentavel

Mais do que um simples modelo de vendas, a consignacao representa um caminho estratégico para
0 crescimento sustentdvel.

Ela permite ao empreendedor testar, inovar e atender melhor ao consumidor, enquanto os
fornecedores garantem continuidade e variedade para o negécio.

No fim das contas, a venda consignada é sobre confianca: entre cliente e lojista, entre lojista e
fornecedor e entre todos os elos da cadeia que prezam por solucdes que garantem protecao e
tranquilidade.

(*) Jennifer Elaina é especialista em seguros, trabalha com redacao, revisao e otimizacao SEO
desde 2012. E formada em Gestdo de Seguros, Marketing e tem pds em Administracdo na FGV,
possui curso técnico em Direito do Seguro. Possui mais de 3.000 textos e 5 e-books publicados na
area de seguros.
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