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Um cenario interessante

Por Antonio Penteado Mendonca

:E importante de tempos em tempos darmos uma olhada no que estd acontecendo. Vale para o
mundo a nossa volta e para nossas vidas. Ter uma ideia préxima da realidade é sempre bom, em
primeiro lugar porque nao somos surpreendidos pela maioria dos eventos e, em segundo, porque
temos tempo para nos preparar para eventuais imprevistos.

E assim que eu gostaria de entrar no tema do futuro do mercado segurador brasileiro. Mercado que
cresceu bem acima do crescimento nacional e que nao tem nada que indiqgue uma mudanca de
rumo, pelo menos no curto e médio prazo. Os nimeros seguem robustos e apontam que a meta de
atingir um faturamento equivalente a 10% do PIB em 2030 é factivel. Com certeza, ndo sera facil,
mas € um alvo alcancavel, apenas com o desenvolvimento dos seguros ja existentes e que tém um
enorme potencial de crescimento, especialmente porque o pais estd indo bem, a taxa de
desemprego é a menor das Ultimas décadas e a remuneracao média estd em alta.

Temos uma crise potencial no horizonte? Com certeza. A politica norte-americana estad balangando
de um lado para o outro, o0 comércio internacional esta diante de uma realidade completamente
diferente do que se viveu nos Ultimos 80 anos, o protecionismo entrou na ordem do dia e por af
vamos, inclusive com a ameaca de uma recessdo decorrente do que ja foi feito para desmontar a
ordem vigente até agora.

Por outro lado, as dificuldades podem se tornar oportunidades, especialmente para o Brasil que tem
produtos que podem ter aumento de demanda em funcao dos problemas entre Estados Unidos e
China e outros movimentos que podem nos ser favoraveis. Se o pais seguir sua tradicdo de
pragmatismo em politica internacional, as chances de nos darmos bem sdao reais e isso vai aquecer
mais o mercado segurador que terd que atender as necessidades de protecao consequentes da
expansao comercial.

E aqui que eu quero entrar no outro lado do plano de crescimento do setor. O mercado crescer é
6timo para ele préprio, para o pais e para a sociedade. Mais faturamento quer dizer melhores
resultados, mais empregos, mais corretores de seguros e mais segurados. Esse é o ponto, mais
segurados quer dizer mais indenizacdes, ou seja, 0 mercado estarad atendendo um niimero maior de
pessoas e empresas que precisam da protecdo das apdlices de seguros. Em outras palavras, a
sociedade brasileira estard mais protegida e ndo terd necessidade de desinvestir sua poupanca
para pagar o custo das perdas resultantes dos eventos danosos.

O impressionante neste movimento - e que pouca gente fala - é que o plano de crescimento do
setor projeta que em 2030 as indenizacbes atingirao patamar de pagamentos semelhante ao
faturamento atual do mercado de seguros. 6% do PIB sera utilizado para pagar indenizacdes e
refazer a capacidade de atuacdo e o patrimonio nacional, perdidos em eventos que causem
prejuizos de todas as naturezas.

O que fica claro nesse sobrevoo sobre o que vai pelo mercado segurador é que cada vez mais, mais
brasileiros estdo se valendo do seguro para garantir sua qualidade de vida e de sua familia, para
nao falar no aumento da protecdo empresarial. E a tendéncia é esse nimero seguir crescendo
consistentemente. Isso é bom para todos.

Fonte: SindSeg SP, em 16.05.2025.
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