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ABRAIDI - Desafios Fiscais do Fornecimento de Produtos Hospitalares: Um convite a cooperagédo entre os players
visando a conformidade tributaria

[

Por Sérgio Rocha

O fornecimento de produtos hospitalares, pela peculiaridade das relacdes comerciais envolvidas,
estd sujeito a inUmeros desafios, em especial, os de natureza tributdria e, consequentemente os de
cobranca. Seria inimaginavel um sujeito entrar em um restaurante, realizar o pedido, elogiar todos
os funciondrios que os serviram e, ao concluir a refeicao, nao admitir a Nota Fiscal contra si? Assim
como nao admitir qualquer ato tendente a cobra-lo?

Apesar de causar estranheza, essa é uma situacao usual no seguimento de fornecimento de OPME
(Orteses, Préteses e Materiais Especiais). Por um lado, os hospitais e operadoras de planos de
salde tém a necessidade de confirmar o consumo e a cobertura dos materiais utilizados. De outro
lado, os fornecedores, que efetivamente disponibilizaram os materiais, sao obrigados a fatura-los
(emitir nota fiscal de faturamento) espelhando a movimentacao ocorrida.

Esse desencontro temporal entre fornecimento e faturamento trazem riscos financeiros e,
sobretudo, tributdrios aos fornecedores de dispositivos médicos, os quais estao sujeitos ao Regime
Especial de remessa de OPME aos hospitais e as clinicas, conhecido também como Ajuste Sinief
n.02/2024, que entrou em vigor em agosto passado. A legislacao é clara ao estabelecer o prazo
limite de 180 dias para a conclusao da operacao fiscal, gerando risco de autuacao do fornecedor,
caso 0 prazo nao seja observado.

O cumprimento desse prazo demandard a colaboracao efetiva de hospitais, clinicas e fonte
pagadora, cuja inacao podera causar sérios prejuizos ao fornecedor de OPME. Nao se trata de um
problema de ordem comercial, uma questao econémico-financeira ou apenas auséncia de fair play.
Estamos falando de uma norma, que deve ser cumprida e cuja observancia depende da
organizacao do sistema de aprovacao de ordem de compras e liberacao de autorizacao de
faturamento, dos quais todos os elos participam e tém sua parcela de responsabilidade.

Infelizmente, conforme apresentado pela ABRAIDI, muitas vezes, o faturamento (emissao da NF)
fica retido por periodos que superam os seis meses estabelecidos na norma fiscal. Além do prazo
extremamente dilatado, os fornecedores sofrem com um montante expressivo de faturamento
retido, em torno de R$ 2,3 bilhdes, conforme Ultimo levantamento divulgado no Anuério da
Associacao.

A ABRAIDI, que representa mais de 300 empresas fornecedoras de produtos para a salde, tem
alertado todo o setor para essa importante mudanca. Acreditamos que a atuacao colaborativa

eliminara as distor¢des e promovera uma interacao ética e saudavel entre os elos da cadeia de
valor em salide. A meta foi estabelecida e o cronémetro foi disparado, importante avancarmos
juntos nessa missao.

Fonte: Abraidi, em 18.09.2024.
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