Legismap Roncarati
dr.consulta Empresas chega ao mercado para solucionar desafios do setor B2B

Por Juliana Santos

Com reposicionamento de marca, modernizacao das clinicas e ecossistema integrado,
empresa oferece nova solucao para suprir demanda do mercado de PMEs, saiba mais!

Em uma estratégia voltada para ampliar o acesso a saude de qualidade, a dr.consulta, plataforma
brasileira de gestdo de sallde com origem em Heliépolis, Sdo Paulo, anuncia o lancamento de uma
nova abordagem para o mercado B2B: o dr.consulta Empresas. Focada em pequenas e médias
empresas, a nova vertical busca enfrentar os desafios de proporcionar beneficios de salde de
qualidade tanto para empregadores quanto para funciondrios.

Apés registrar um crescimento de 16% na receita em 2023, impulsionado por um aumento de
120% na emissao de cartdes de beneficios de saude, a dr.consulta investiu cerca de R$ 20 milhdes
no lancamento e reposicionamento de sua marca. Esse investimento visa implementar um novo
modelo de salde primaria, que combina uma rede integrada com o uso de inteligéncia artificial (I1A)
e outras tecnologias para melhorar a experiéncia dos pacientes e promover o crescimento dos
negdocios.

Leia aqui na integra.

Fonte: Saude Business, em 28.08.2024
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