Legismap Roncarati
Seguradora tem primeiro Seguro de Crédito Agro que atende o empreendedor individual

Com beneficios que cobrem até 90% de perda financeira, o produto da AVLA assegura os
pequenos agricultores que emitem nota com o CPF

O agronegdcio esta em constante evolucdo e crescimento. Segundo dados do Cepea (Centro de
Estudos Avancados em Economia Aplicada) em parceria com a CNA (Confederacao da Agricultura e
Pecudria do Brasil), o PIB do agronegécio corresponde a 23,8% do PIB total do Brasil, atualmente.
Pensando em atender todos os tipos de produtores rurais, o Seguro de Crédito Agro da AVLA,
insurtech chilena especializada em produtos para o setor B2B, é a primeira a oferecer opcoes de
cobertura que analisam pessoas fisicas, que também movimentam esse mercado.

O produto oferece protecdo financeira para empresas do ramo do agronegécio que vendem
produtos ou servicos a prazo para produtores rurais. Em casos de nao pagamento dos clientes, o
seguro oferece cobertura de até 90% das perdas financeiras causadas pelo ndo pagamento para
risco b2b e até 80% para produtor rural, minimizando riscos e potencializando vendas. Outros
beneficios do Seguro Crédito para o setor de agronegdcio sdo: prazo de crédito de 1 até 365 dias,
devedores B2B ou B2C (no caso do B2C sé produtor rural), prazo para pagamento de sinistro de 90
a 120 dias, limite maximo de garantia é multiplicador do valor do prémio pago, entre outros.

Além disso, a modalidade Single Buyer se torna bastante atrativa para os empreendedores
individuais. O produto foi pensado e projetado para empresarios que vendem seus produtos ou
servicos para um unico cliente de grande porte e que, consequentemente, dependem de um Unico
cliente. O seguro os ajuda a arcar com os riscos de nao pagamento sem sofrer com as
consequéncias financeiras.

“O mercado de seguros tem muita restricdo quando o assunto é produtor rural pessoa fisica. Além
de todos os beneficios, nds utilizamos tecnologia para andlise de dados e possiveis riscos.
Contamos com algoritmos e profissionais analistas de crédito. Juntos, eles fazem uma avaliacao
detalhada da carteira de clientes do segurado como um todo, incluindo todos os produtores rurais.
Ademais, em possiveis inadimpléncias, nés também fazemos a gestao da cobranca com o
devedor”, diz Daniel Gaspari, superintendente de Seguro de Crédito da AVLA.

Fonte: AVLA, em 07.05.2024.
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