Legismap Roncarati
Eletros busca profissional para vaga de Especialista em Desenvolvimento de Novos Negécios (Comercial)

Quer fazer parte do time da Eletros? Confira os pré-requisitos e diferenciais que o profissional deve
ter para ocupar a vaga de Especialista em Desenvolvimento de Novos Negdécios (Comercial) na
empresa neste momento.

RESPONSAVEL POR:

Atividades regulares de inteligéncia do mercado de previdéncia privada e financeiro;
Andlise de oportunidade de carteira de clientes e negécios;

Definir, planejar e orientar estudos e pesquisas para identificar as oportunidades de
captacdo, de adesdo, de criacao de novos produtos e verificar a aceitacdo daqueles ja
existentes;

Implantar, desenvolver e executar estratégias de atuacdo comercial a partir de andlises de
dados das bases de clientes e do mercado de previdéncia privada e financeiro;

Abrir novas oportunidades de negdcios com atuais e novos patrocinadores;

Manter, aumentar e desenvolver o portfélio dos participantes;

Desenvolver diretrizes e estratégias comerciais, direcionando o time para o cumprimento
das metas tracadas;

Realizar acompanhamentos no intuito de estreitar o relacionamento com os clientes,
avaliar novas oportunidades comerciais e verificar a satisfacdo percebida com o nivel dos
servicos prestados pela Fundacao;

Acompanhar o mercado nacional e benchmarks globais incluindo portfélio de produtos,
niveis de servico, estratégia de posicionamento, modelos de negdécio, promocdes dentre
outros;

Monitorar o gerenciamento operacional do processo de oferta dos planos e dos produtos,
incluindo a execucao de objeto de contrato referente a captacao de participantes,
comunicando o cumprimento das obrigacodes relacionadas ao fiscal do contrato;

Realizar treinamentos de futuros representantes comerciais ou area de atendimento ao
cliente para esclarecimento de duvidas sobre os planos;

Apresentar Estudo de Viabilidade de Plano para potenciais clientes;

Representar e defender os interesses da Entidade.

REQUISITOS:

Superior completo, desejavel pés-graduacao, em Administracdo, Direito, Atuéria, Gestdo
Comercial, Economia ou correlatas;

Sélida experiéncia em cargos de gestao;

Experiéncia comprovada em gestdo comercial no segmento de servicos e produtos
previdenciarios e/ou de seguros;

Dominio em prospeccgao de vendas e conhecimento em negociacao;

Vivéncia de relacionamento com o cliente;

Capacidade de planejamento, desenvolvimento, testes, acompanhamento e documentacao
de processos e projetos;

Foco no alcance de metas e objetivos;

Excelente comunicacao escrita e verbal, organizado, atento e comprometido com prazos;
Capacidade de adaptacao as politicas, normas e procedimentos;

Técnicas de Vendas/Negociacdo;

Gestao de Projetos e Pessoas;

Desejavel conhecimento sobre alternativas de investimentos, beneficios e tributacdo (tais
como: Plano Familia, VGBL ou Fundo de Investimento);

Conhecimento de metodologias dgeis sera considerado como diferencial.

PRINCIPAIS BENEFICIOS:

Plano médico, hospitalar e odontolégico;
Previdéncia privada;
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e Auxilio refeicao e/ou alimentacao;

e Auxilio transporte;

e Auxilio creche e escolar;

e Seguro de vida em grupo;

e Programa de desenvolvimento e plataforma corporativa de treinamentos;

e Programa Total Pass.
JORNADA E LOCAL DE TRABALHO:

Jornada de 07h30 didria, no momento em modelo hibrido

Local: Centro do Rio de Janeiro

ORIENTACOES PARA INSCRICAO:

Interessados e dentro do perfil devem encaminhar curriculo com a pretensao salarial, mencionando
no campo assunto do e-mail ESPECIALISTA COMERCIAL para o e-mail rh@eletros.com.br.

Curriculos sem pretensao salarial serao desconsiderados.

Fonte: Eletros, em 02.01.2024.

2/2


mailto:rh@eletros.com.br
https://eletros.com.br/
http://www.tcpdf.org

