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EVENDAS

A UniAbrapp promove o curso Metodologias e Ferramentas de Vendas nas EFPC nos dias 18 e 19 de
maio, em plataforma online e ao vivo. As inscricdes estao abertas para a 22 edicdo do treinamento,
que foi disponibilizada devido ao sucesso de inscritos na primeira turma. As vagas sao limitadas e
as associadas da Abrapp tém 50% desconto.

Ministrado pela especialista Valeria Jureidini, o curso tem objetivo de abordar novos modelos na
abordagem de vendas, palavra quase proibida no universo das EFPC até alguns anos atras. As
ferramentas e metodologias de vendas complexas sao essenciais em um cendrio econémico
nacional de abruptas mudancas, que trouxeram uma nova postura para as entidades que, agora,
querem convencer e vender, ja que os antigos modelos estdo defasados e menos eficientes.

A programacado passara pela modernizacdo do processo de venda, ao abordar fundamentos do
Customer Experience; o principio do mapeamento de jornada; etapas que envolvem engajamento
na jornada do cliente; metas e funil em Y; inteligéncia comercial; selecao do perfil de cliente; o
poder do SDR na qualificacao de leads e o processo de fechamento de uma adesao com o uso da
técnica de engajamento de vendas.

Clique aqui para se inscrever.

Fonte: Abrapp em Foco, em 14.04.2023.
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