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Um dos fatores que fazem o corretor de seguros ser bem-sucedido é a busca pela constante
capacitacao, que permite a ele estar sempre atualizado com as melhores praticas do mercado.
Dentro dessa perspectiva, a Escola de Negécios e Seguros (ENS) criou, para profissionais recém-
formados, o Programa Sou Corretor.

Formado por cursos de curta duracao, que podem ser contratados de forma independente, o
programa apresenta ferramentas e estratégias para a comercializacdo de alguns dos principais
tipos de seguros disponiveis no mercado.

Confira as opcdes com foco na comercializacao de produtos que estdao com inscricdes abertas:
Seguros de Responsabilidade Civil Geral

Neste curso, os alunos aprendem a desenvolver estratégias para uma venda consultiva do Seguro
de Responsabilidade Civil, revisando as principais caracteristicas desta carteira e abordando as
solucdes mais utilizadas no mercado brasileiro. Serao apresentadas as condigdes especiais do
Seguro de RCG, além de cotacdes para estes produtos, venda consultiva e atendimento a sinistros.

Previdéncia Privada

Recomendado para quem deseja aprender as principais estratégias de comercializacao

de Previdéncia Privada, compreendendo as etapas do processo da venda consultiva e
desenvolvimento de carteira. O conteldo abrange especificacbes técnicas, mercado nacional, tipos
de planos e aspectos tributérios e legais.

Seguro de Automadvel

Apresenta aos corretores um panorama geral sobre o Seguro de Automdvel no Brasil recorda
fundamentos, condicdes gerais, conceitos e elementos basicos e essenciais da modalidade.
Também reflete sobre as principais mudancas na legislacao, inovacdes na area e possiveis
impactos para os corretores de seguros, além de abordar técnicas de comercializagdo orientadas
para o cliente.

Seguros Cibernéticos

Promove o conhecimento sobre riscos cibernéticos e sua abrangéncia, enfatizando os principais
produtos e a comercializacao de Seguros Cibernéticos. Serao abordados temas como nocoes
basicas de seguranca da informacao, legislacbes e como vender este tipo de cobertura.

Seguros de Vida

O curso ensina as principais estratégias de comercializacao de Seguros de Vida, compreendendo as
etapas do processo de vendas consultivas e desenvolvimento da carteira. Estarao em pauta
técnicas de prospeccoes, pds-venda, produtividade e estudos de caso de corretores especialistas
neste tipo de seguro.

Seguros de Transportes

Curso indicado para quem pretende obter conhecimentos técnicos e praticos para se tornar
corretor de seguros especialista no segmento de Transportes. As aulas apresentam os tipos de
Seguros de Transporte Nacional e Internacional, explorando temas como importacao e exportacao,
superacao, fidelizacao, planejamento de vendas, estrutura operacional e de sinistros para
segurados.

Fonte: ENS, em 10.10.2022.
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https://www.ens.edu.br/cursos/programa-sou-corretor-programa-completo-inicio-da-jornada-comecando-seu-negocio-gestao-estrategica-para-corretores-de-seguros?inscricao=3037&ead=True
https://www.ens.edu.br/cursos/programa-sou-corretor-comercializando-seguros-de-responsabilidade-civil-geral?inscricao=3211&ead=True
https://www.ens.edu.br/cursos/programa-sou-corretor-comercializando-previdencia-privada?inscricao=3209&ead=True
https://www.ens.edu.br/cursos/programa-sou-corretor-comercializando-seguro-de-automovel?inscricao=3208&ead=True
https://www.ens.edu.br/cursos/programa-sou-corretor-comercializando-os-seguros-ciberneticos?inscricao=3176&ead=True
https://www.ens.edu.br/cursos/programa-sou-corretor-comercializando-seguros-de-vida?inscricao=3173&ead=True
https://www.ens.edu.br/cursos/programa-sou-corretor-comercializando-seguros-de-transportes?inscricao=3201&ead=True
https://www.ens.edu.br/
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