Legismap Roncarati
Insurtech Amar Assist, lucrativa ha mais de 3 anos, prioriza a estratégia do Seguro de Vida Gratuito
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Bruno Gallo, CEO e Founder da Amar Assist

Apds o recente lancamento do Seguro de Vida Gratuito (SVG), em meados de abril, a insurtech
Amar Assist estima investir aproximadamente dois milhdes de reais até o final do ano sobre midia
de performance, com foco neste novo produto. Segundo o CEO, Bruno Gallo, ha a possibilidade dos
investimentos chegarem a 30 milhées em 2023, de acordo com a receptividade do publico. Com
faturamento de 17 milhdes em 2021, a startup ja apresenta um run rate (taxa de execucao) de 20
milhdes de reais.

“Estamos bastante entusiasmados com os resultados alcancados até o momento. O setor de
seguros vem evoluindo a cada ano, abrindo espaco para empresas mais disruptivas, como a Amar
Assist, pioneira no lancamento do Seguro de Vida Gratuito para todo o Brasil, com risco funeral
garantido pela nossa plataforma. Estamos apostando nessa iniciativa inovadora com aplicagao de
inteligéncia de dados e dedicando grande parte dos nossos esforcos a ela, por isso, acreditamos
que a adesao continuard a crescer, tendo em vista que o Seguro de Vida Gratuito traz seguranca
imediata e supre a demanda de uma enorme parcela da populacdo que ainda é desassistida por
coberturas de seguros e assisténcias”, conta Bruno Gallo, CEO e Founder da Amar Assist.

Ainda segundo o CEO da Instrutech, que conta com a Duxx Investimentos como venture capital
estratégico e ja fez parceria com empresas como 99App, Yuper e Acordo Certo, o retorno do capital
investido no Seguro de Vida Gratuito deve ser alcancado em até dois anos apds seu lancamento.
Enquanto a estratégia promovera a protecao de milhdes de brasileiros até entdo nunca assistidos
por uma cobertura securitaria, normalmente de classes C e D, para a Amar Assist isso representa o
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inicio de um vinculo com estas pessoas, que lastreado em processo de inteligéncia de dados,
possibilitard a oferta assertiva de seus produtos pagos.

No primeiro trimestre de 2022, a empresa alcangou um crescimento de cerca de 35% em relacao
ao mesmo periodo do ano anterior. Seguindo esse ritmo e com os resultados projetados do Seguro
de Vida Gratuito, a insurtech espera ter um crescimento organico de 40% ao ano e projeta um
faturamento de 28 milhdes, a partir de 2023. Questionado sobre novas rodadas de investimentos,
Gallo comenta que modelos de validagao deverao ser apurados de forma positiva para viabilizar
aportes relevantes, visando tracao digital e escalabilidade dos projetos com as melhores
seguradoras do Pais, dada a estrutura tecnolégica da Amar Assist.

A Amar Assist € uma empresa totalmente digital, especializada no pds-sdude, com a prestacdo de
servico de assisténcia funeraria, comercializacdo de seguros (salde, acidentes pessoais e renda),
com foco na protecdo e no bem-estar das pessoas, visando preservar a saude financeira das
familias brasileiras. O produto carro-chefe da insurtech é o Plano Funerario Familiar, que apresenta
quatro modalidades com parcelas de baixo custo e que protegem até 10 familiares, a partir de 85
até 145 reais por més, incluindo custos dos servicos funerais em cemitérios publicos e privados,
além de protecdes nacionais incluidas relativas as assisténcias pet (caes e gatos), automével e
residencial.

“Neste ano, num cendrio mais controlado, sem os efeitos da pandemia, devemos investir ainda de
forma adicional cerca de 250 mil no Seguro de Vida Gratuito, conforme os indicadores de tracao
digital para escalabilidade. Atualmente, o investimento neste produto representa menos de 10% do
total que projetamos para o lancamento”, explica Bruno Gallo, que tem metas ousadas e um
planejamento estruturado para alavancar o novo produto no segundo semestre.

Sobre a Amar Assist

A Amar Assist € uma plataforma digital de assisténcias em seguros, especializada em salude e "pds-
saude" em todo o Brasil. Com produtos exclusivos, como o Plano Funerario Familiar e o Jazigo
Garantido, a empresa € lider no segmento funerario 100% digital, no mercado nacional e tem
notoriedade em solugdes de protecdo financeira. A insurtech que nasceu em 2012 j4 cresce
aproximadamente 50%, de forma organica, ao ano e presta suporte 24 horas por dia, todos os dias
da semana aos clientes, com foco na protecao e no bem-estar das pessoas, sem deixar de lado a
saude financeira. Para conhecer mais sobre os produtos e servicos da Amar Assist, acesse o site.

Fonte: |B Press House, em 28.07.2022
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