Legismap Roncarati
ENS se destaca por tecnologia, mercado centrismo e presenca nacional

Novos projetos, iniciativas académicas, parcerias e resultados. Um balanco das principais
realizacdes recentes da Escola de Negécios e Seguros (ENS) foi apresentado na uUltima segunda-
feira, 10 de margo, em coletiva de imprensa realizada com mais de 10 jornalistas da midia
segmentada.

O diretor geral da Escola, Tarcisio Godoy, iniciou a apresentacao destacando que a grande
conquista da Instituicao nos Gltimos anos foi a massificacdo do ensino de seguros pelo Pais. “Em
2021, tivemos 29 mil alunos em turmas online. Temos atuacao cada vez mais nacional e estamos
presentes em todas as regides do Brasil, alcancando mais de 2,6 mil municipios”.

O executivo ressaltou que a ENS passou por uma mudanca comportamental que mostra sua
capacidade tecnolégica e de entrega. “Pensamos na Sala do Futuro em 2019, quando ainda nado
tinha pandemia. E uma solucdo académica. O mundo vai evoluir para solucdes que aumentem a
produtividade. A escala e a qualidade com que conseguimos oferecer solucdes virtuais, além da
comodidade, é que vao levar a solucdes definitivas”.

Godoy afirmou que a ENS estd trabalhando cada vez mais para atender ao mercado com uma visao
mais ampla, voltada a todos os profissionais que compdem o ecossistema do seguro. Para isso, o
executivo explicou o conceito de “mercado centrismo”, que coloca a Instituicao como um agente
para atender ao setor de forma integral. “Ha produtos para seguradoras, para corretores, mas
também para toda a sociedade, nosso objetivo é atendé-los como um todo”.

Alguns projetos da Escola que estao sendo desenvolvidos nesta direcao, como o PIP (Programa de
Identificacdo de Profissionais), foram explicados pelo diretor. “Nossos mantenedores e as
seguradoras buscam profissionais de alta performance, e a Escola funciona como um elo entre o
que o aluno deseja e 0 que mercado necessita. A ENS sera o celeiro para atender aos profissionais
de seguros”, explicou Godoy.

Solucoes académicas

O presidente da ENS, Lucas Vergilio, afirmou que a Escola busca fornecer solucées nao sé
académicas e de ensino, mas também ferramentas para os alunos ingressarem no mercado. E
frisou que as seguradoras também entram nesse propésito. “Ha muito espaco, o mercado cresce
muito e hd muito a ser desbravado no setor. Somos um pais continental, com corretores por todos
0S municipios, mas com regides que ainda sdo desassistidas”.

Vergilio revelou que a Escola mantém convénios com instituicdes de nivel nacional, em todas as
federacOes, e busca solucdes de acordo com as demandas e mudancas do mercado. “Uma das
nossas missoes é difundir a cultura do seguro. Temos um grande banco de dados de pessoas que
passaram por aqui e estamos sempre procurando oferecer as melhores solucdes para o
desenvolvimento profissional desses alunos. Além disso, muitas pessoas que ndo eram do mercado
estdo se interessando. Temos facilidade para desenvolver qualquer tipo de curso e isso quem vai
demandar é o mercado”, explicou.

O encontro contou com a participacdo de outros trés dirigentes da ENS, Maria Helena Monteiro
(diretora de Ensino Técnico), Mario Pinto (diretor de Ensino Superior) e Luiz Mattua
(superintendente de Tl e Marketing), que apresentaram projetos e perspectivas das areas que
comandam.

Fonte: ENS, em 22.03.2022.
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