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UniAbrapp: Curso aborda Metodologias e Ferramentas para Vendas nas EFPC
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Vendas nas EFPC

No dia 10 de novembro, das 9h as 13h, sera realizado o curso ‘Metodologias e Ferramentas para
Vendas nas EFPC’ em formato online e ao vivo. Ministrado pela especialista Valéria Jureidini, o
treinamento tem como objetivo apresentar as Entidades Fechadas de Previdéncia Complementar

(EFPC) uma visao sobre as vendas, palavra quase proibida no universo das fundacdes até alguns
anos atrés.

Com maior competitividade do segmento de Previdéncia Complementar Fechada, as EFPC ja
compreendem a necessidade de vender seus produtos. Por isso, o curso vai apresentar as
metodologias e ferramentas que irdo habilita-las para modernizar seu processo comercial. Saiba

mais sobre a programacao e garanta sua vaga! A participagao no curso conta 4 créditos no
Programa de Educacao Continuada - PEC do ICSS.

Fonte: Abrapp em Foco, em 26.10.2021.
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